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l industrial y comerciante
pyme argentino,a partir
de su trabajo diario es

merecedor de un "master" de
cómo lidiar con la inflación, de-

valuaciones,  remarcaciones e injustificadas
situaciones y, así y todo, continuar vivo.Así
podríamos decir que fue el año. Sin embar-
go, no fue un año tan malo respecto al volu-
men de ventas qué se dio en la distribución y
producción de gases del aire y el oxicorte.En
esta edición hacemos una evaluación por los
distintos momentos dónde paso el sector y
cuáles son los resultados y las expectativas
que tienen los propios jugadores del nego-
cio.La apuesta a potenciar el mercado inter-
no, la recuperación de los salarios y lograr
una estabilización macroeconómica,  parece-
rían ser los ejes que buscan dar estabilidad y
perspectiva en el 2023 a una economía, que
no lo encontró en el 2022. Es necesidad en-

contrar mayor previsibilidad a una economía
que necesitan anclar precios y domar a la in-
flación galopante, porque merece una ur-
gente solución. Y esa solución requiere el
compromiso de todos los actores de la eco-
nomía. Sin embargo lo que se percibe en es-
te rubro es que muchas veces los incremen-
tos se dan a partir de los insumos difundidos,
como se les llama  a las materias primas, que
por efectos de la guerra entre Rusia y Ucra-
nia y otro motivo sin especificar, tuvieron un
incremento en sus valores que afectó a toda
la cadena.Por último, es el deseo de todo el
equipo que compone AIRGAS Noticias que
tengan unad Felices Fiestas, que finalicen
bien este año y que tengan un mejor 2023.
A cargar las pilas y a seguir trabajando. Nos-
otros, con la edición papel nos vemos el año
que viene. Mientras tanto, seguí informán-
dote semana a semana en www.airgasnoti-
cias.com

Un año para reflexionar
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La apuesta de siempre 

La situación está difícil. Y en 
ese marco se mueven las 
empresas, renovando estrate-

gias de venta para mantener la rueda de la 
producción, la distribución y la facturación. 
En ese contexto, las empresas siguen 
apostando a mayores ventas y nuevos 
segmentos. Hay trabajo en los sectores con 
más dinamismo, como puede ser la minería, 
en el cordón pre cordillerano, o el gas y el 
petróleo, en la región patagónica.
La preocupación está en cómo la industria no 
se recupera, en función de una falta de 
promoción industrial que permita revitalizar 
todo la potencia productiva que tienen el 
entramado industrial en los grandes centros 

urbanos, cómo puede ser el gran Córdoba, 
gran Rosario o el gran Buenos Aires.
En esta edición, describimos la oportunidad 
que pueda haber de colocar CO2 en los 
sistemas de refrigeración y congelado indus-
triales. Una tendencia que gana adeptos en 
los países más desarrollados, y acá solo se 
aplica en Carrefour.
También hablamos del oxígeno medicinal, 
saliendo de una temporada alta donde las 
ventas no fueron las esperadas, y que, 
además, hubo una feroz "guerra de precios", 
cómo se dice en la jerga.
En este contexto las empresas siguen apostan-
do a seguir, con más servicios, nuevos produc-
tos, con el �n de seguir apostando al trabajo.
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ACTUALIDAD

Una iniciativa de la firma AERASNEO.

Trazabilidad digital
y telemonitoreo para

plantas PSA de oxígeno
Un software para el 
pulso del equipo.

automatizados. De este modo, se 
logra disponer de un registro 
histórico e inalterable, listo para 
ser presentado como documenta-  
ción respaldatoria en caso de que 
un organismo de control sanitario 
realice una auditoría externa en la 
institución.

Alerta temprana para un abaste-
cimiento seguro
El sistema es fundamental para 
salvaguardar la seguridad y calidad 
del abastecimiento de oxígeno 
gaseoso en el ámbito hospitalario. 
AerasNeo funciona como un 
escudo operativo diario a través de 
un módulo de alerta temprana con 
alarmas programables, asociado a 
un sistema automático de mensa-
jería vía Telegram.
Esta capacidad de anticipación 
permite al personal técnico tomar 
decisiones inmediatas ante caídas 
imprevistas en la concentración de 
oxígeno, presión de línea o picos de 
consumo elevado que puedan 
comprometer el abastecimiento 
seguro del hospital. Al advertir 
estas anomalías en tiempo real
- visibles también desde una 
aplicación para dispositivos 
móviles - se evita desabastecimien-
tos silenciosos que pongan en 
riesgo la atención de los pacientes, 
especialmente de áreas críticas.
A través de la adquisición del 
sistema desarrollado por AERAS-
NEO, los Municipios de Tornquist y 
Cnel. Suárez lograron una mejora 
considerable en la calidad y seguri-
dad de la atención de sus pacien-
tes, especialmente en áreas 
críticas. Asimismo, optimizaron el 
uso de los recursos públicos, 
garantizando un abastecimiento 
seguro que cumple con las norma-
tivas regulatorias.

diferencial que juega a nuestro 
favor es que también desarrolla- 
mos hardware y software hecho a 
la medida del usuario”, puntualizó 
Mariano.
En este sentido, precisó, que “esta 
solución hoy la enfocamos a las 
plantas PSA, pero puede der para 
otro tipo de segmentos de la 
industria. Se puede adaptar a 
tanques y redes de distintos gases”.

Cómo funciona y el valor de la 
información propia
A diferencia de los paneles de 
control integrados por los 
propios fabricantes de los 
equipos PSA, AERASNEO provee 
los medios técnicos para relevar y 
almacenar los parámetros de 
producción del oxígeno.
La trazabilidad digital del sistema 
funciona mediante un muestreo 
analítico continuo de tres variables 
críticas de la red: la concentración 
de oxígeno, la presión de la línea y 
el consumo de oxígeno gaseoso. 
Toda esta información se almace-
na de forma segura en un servidor 
remoto con sistemas de backup 

respuesta ante “la estricta respon-
sabilidad regulatoria: la necesidad 
de controlar y registrar los 
parámetros del gas para cumplir 
con el estándar de "OXÍGENO 
93%" exigido por la ANMAT y las 
normativas vigentes”.
La adopción de plantas generado-
ras de oxígeno por adsorción (PSA) 
se ha convertido en un pilar estruc-
tural del autoabastecimiento en 
efectores públicos de salud, en 
distintas provincias.
Hay que recordar que la imple-
mentación de este sistema 
comenzó en el Hospital Munici-
pal "Dr. Alberto Castro" de 
Tornquist inició este camino al 
incorporar la tecnología en abril 
de 2024, seguido por el Hospital 
Municipal "Dr. Raúl Caccavo" de 
Coronel Suárez en junio de 2025, 
marcando un hito en la gestión 
del oxígeno hospitalario.
El concepto aplicado a este 
software “es el de la telemetría y 
debido a la versatilidad de la 
electrónica y software desarrolla-
do se puede adaptar perfectamen-
te a las necesidades del usuario. Un 
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M
ariano Liboreiro trabajó 
durante varios años para 
productoras de oxigeno

medicinal. En su trabajo diario 
observó y registró “las necesida-
des de los operadores de las 
plantas psa hospitalarias y de lo 
que exige el marco regulatorio”. 
Pasó el tiempo, y la “idea” fue 
madurando hasta que “surgió”, 
diagramó y desarrolló un sis- 
tema de trazabilidad digital y 
telemonitoreo para plantas PSA 
de oxígeno. A la idea le puso un 
nombre: AERASNEO.
Entre que surgió la idea y poner 
la solución en el mercado, “pasa-
ron dos años, aproximadamen-
te, entre el desarrollo de la 
electrónica y el software”, 
recuerda Mariano desde sus 
o�cinas en Bahía Blanca.
Los dos primeros establecimien-
tos que implementaron el 
sistema en sus equipos, fueron: 
Hospital Municipal "Dr. Alberto 
Castro" de Tornquist, que instaló 
el software en abril del 2024. Y 
un año después, la implementa-
ción fue en el Hospital Municipal 
"Dr. Raúl Caccavo" de Coronel 
Suárez. “Fueron los primeros en 
adoptar el sistema permitiendo 
auditar su producción de oxíge-
no en tiempo real y contar con 
respaldos inalterables ante los 
organismos de control. Fue un 
hito en la gestión del oxígeno 
hospitalario”, explicó Mariano, 
formado en tecnología biomédica.
El desarrollo de AERASNEO tiene 
como objetivo ofrecer una  

Desde Bahía Blanca para todo el país. Un solución tecnológica para dar 
solución a necesidades cotidianas en los hospitales y clínicas.
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ARGENTINA DE GASES S.A.

DIVISIÓN GASES DEL AIRE
DOS PLANTAS DE LLENADO

El municipio bonaerense festejó el precio logrado.

PRODUCCIÓN

Azul logró un ahorro superior
a los $200 millones

Linde se quedó con 
la provisión de
oxígeno medicinal 
para el sistema de 
salud municipal.

E
l Municipio de Azul “ad- 
judicó a Linde, a través de 
Praxair Argentina S.R.L., 

la licitación pública para la 
provisión de oxígeno medicinal 
a granel y en tubos compactos, 
dióxido de carbono y nitrógeno, 
destinados al Hospital Ángel 
Pintos, los hospitales Horacio 
Ferro de Chillar y Casellas Solá 
de Cacharí, además de los 
centros de atención primarios 
dependientes de la Secretaría 
de Salud”.
La comuna, ubicada en el centro 
de la provincia de Buenos Aires, 
decidió tras el análisis técnico y 
económico de las dos ofertas 
presentadas, de Linde (Praxair) 
y Air Liquide, otorgar el contra-
to de provisión a Linde “corres-
pondiente al período compren-
dido entre el 1 de julio y el 31 de 
diciembre de 2026”, por una 
suma “de $189.334.599,85, lo 
que representa un ahorro 
superior a $200 millones 
respecto del presupuesto o�cial 
de la licitación, �jado en 
$526.992.912,62”.
La empresa anteriormente 
prestadora del servicio, Air 
Liquide Argentina S.A., no fue 
adjudicada al presentar una 
propuesta que no resultó 
conveniente para la comuna.
El resultado de esta licitación 
qué se da en el municipio 
bonaerense muestra las claras la 
ya famosa guerra de precios 
qué hay en las diferentes 
contiendas licitatorias. Situacio-
nes similares se vivieron en la 
provincia de Córdoba, son de 
los grandes apuestan a lograr 
volumen con precio realmente 
muy bajos. Una tendencia al 
calor de una menor demanda 
en los gases industriales.
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Las licitaciones de oxigeno medicinal, en los distintos municipios, es el escenario 
de la guerra de precios que se viene dando en distintas provincias del país.
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Los protagonistas dan su visión.

Moderada demanda
de oxígeno medicinal 

Terminó el invierno, y la temporada alta no fue lo que se esperaba. A
trás quedó el invierno y 
resta por hacer un balance 
de la temporada alta del

oxígeno medicinal en el merca-
do argentino. 
AirGas Noticias hizo una recorri-
da de consulta por fabricantes y 
distribuidores, los cuales fueron 
señalando el per�l que tuvo 
esta temporada invernal.
Las dos características, en la que 
coincidieron los consultados, es 
la guerra de precios y una 
demanda moderada. También, 
precisaron, que se nota que el 
consumo empezó a hacer muy 
cuidado por parte de los 
establecimientos. "No hay 
margen para el derroche", 
gra�co un consultado.
A su vez, entre los operadores se 
observa como hacen más 
kilómetros para ganar clientes, 
y de esta forma mantener la 
rueda de producción y comer-
cialización. 
Lo que se nota a diferencia del 
año pasado, donde algunos 
operadores habían marcado un 
crecimiento de la demanda en 
hospitales públicos por una 
mayor a�uencia de pacientes, 
que provenían desde obras 
sociales o sistemas prepagos, en 
este año, pese a esa persistente 
situación, la demanda se 
mantuvo normal. 
Tampoco hubo picos de deman-
da, cómo supo suceder en otros 
años por algunas enfermedades 
virales o pulmonares que se da 
en periodos de fríos intensos.
En cuanto a los precios de 
comercialización, la guerra 
existe, coinciden los entrevista-
dos.  Muchas veces hay algunos 
operadores que no se acercan a 
ofertar porque saben, de 
antemano, que resultan imposi-
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bles competir con grandes 
operadores. Como informamos 
en otras páginas, el ahorro que 
logró el municipio de Azul, en 
provincia de Buenos Aires, es un 
ejemplo que contextualiza la 
situación actual. 
Los costos, por otro lado, es 
algo que pone en jaque a las 
empresas. Por ejemplo, el 
costo de la logística no 
guarda relación con los 
precios de venta del oxígeno. 
Por ejemplo, el gasoil se 
incrementó en un 600% en los 
últimos tres años, pero el 
metro cúbico de oxígeno 
medicinal en algunas licita-
ciones públicas se oferta igual 
o más barato que en el 2025.
En este panorama las empresas 
a�lan costos, con el único �n de 
mantener la rueda de la produc-
ción y la comercialización.

Este año a diferencia de otros, la demanda estuvo moderada y el precio de venta muchas veces no acompaña los 
costos en general.
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Comenzó la obra civil para las plantas de oxígeno y CO2. 

Cascia Gases renueva
su planta Pilar

Fachada y área 
administrativa
a nuevo. 

próximo desde China.
Los nuevos espacios generados 
albergarán al equipo de oxíge-
no y argón, y también para CO2.
La intención es potenciar lo 
productivo en un la región de 
mayor consumo del país.

OXÍGENO PSA  
MEDICIÓN DE PARÁMETROS DE GASES

COMPRESORES DE AIRE 100% LIBRE DE ACEITE
BOMBAS DE VACIO

POLIDUCTOS Y ACCESORIOS
SISTEMAS ALTA PRESIÓN

RAMPA CILINDROS
TABLEROS CONTROL

INGENIERÍA EN GASES MEDICINALES DEL AIRE

sus fachadas externas, con una 
estética similar a todos los 
establecimientos que tiene la 
empresa tucumana en distintos 
puntos del país.
En el caso del área administrati-
va, la renovación será a nuevo y, a 

L
a �rma Cascia Gases 
comenzó a remodelar su 
planta de Pilar, ubicada en

el norte conurbano bonaerense. 
El �n es darle una nueva estética 
a la  fachada, renovar las instala-
ciones administrativas y realizar 
la obra civil para recepcionar e 
instalar la planta de oxígeno y 
CO2, que vienen, en enero 
próximo, desde China.
La remodelación incluye la 
puesta en valor de la planta en   

su vez, habrá nuevos espacios de 
trabajo ganado a lo existente.  
Por otro lado, también en el 
mismo predio, se está realizan-
do la obra civil  para la recep-
ción e instalación de las nuevas 
plantas que arribarán en enero  
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Con el �n de uni�car la estética en todos sus establecimientos, Cascia Gases comenzó la obra de remodelación de la planta Pilar. En poco tiempo estará lista para 
a�anzar la presencia de la empresa tucumana en el mayor mercado de gases del aire en la Argentina: el Área Metropolitana de Buenos Aires (AMBA).
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ACTUALIDAD REDES

METROGAS DEBE MÁS DE LA MITAD DEL MONTO. LE SIGUE CAMUZZI GAS.

Distribuidoras deben $46 mil
millones por gas importado

Es por el gas que
adquirieron en los
meses pico de
consumo a Enarsa.

Si se desgrana por distribuidoras,
Metrogas, que cubre el AMBA y es la
mayor distribuidora del país, es la que
acumula el mayor monto deudor: $
26.655 millones. El dato no escapa a la
sorpresa, teniendo en cuenta que la fir−
ma es parte del pool de empresas que
están bajo control accionario YPF.
En segundo lugar se encuentra Camuz−
zi Gas del Sur con $ 13.511 millones y
Camuzzi Gas Pampeana con $ 4.088
millones, lo que totaliza la distribuidora
manejada por Alejandro Macfairlane es
de $17.599 millones de pesos.
Entre las distribuidoras con deuda
menores o controlables, se encuentran:
Distribuidora Gas Cuyana, que asciende
a $ 1.033 millones, y Distribuidora Gas
del Centro con $ 957 millones. Por su
parte, Litoral Gas $ 228 millones y Gas−
nea adeuda $ 192 millones. 
Párrafo aparte merece destacarse que
la distribuidora Naturgy Gas y su contro−
lada Gasnor (que opera en el NOA) no
registran deudas.

Nacional Regulador del Gas (Enargas),
y que fue difundida en la exposición que
dio el Jefe de Gabinete, Agustín Rossi,
en el Congreso ante la Cámara de Dipu−
tados. 

Siete de las nueve distribuidoras de
gas por red, que operan las distintas

áreas de concesión, concentran una
deuda de $46.664 millones, por el gas
importado que adquirieron en los meses
pico a la empresa pública Enarsa.
Esto se debe a que, si bien las distribui−
doras adquieren el gas natural a los pro−
ductores, Enarsa es la que comercializa
el gas importado de Bolivia y el que lle−
ga al país por barco como Gas Natural
Licuado (GNL), y que se distribuye en
los meses de pico de consumo. 
La deuda de las distribuidoras por la
compra de gas a Enarsa (ex IEASA),
que asciende a $46.664 millones. El
dato surgió de la información del Ente

Una deuda que se originó en los últimos años epígrafe y que ahora se espera tener solución prontamen−
te. 

La utilización de CO2 se da en las industrias frigorí�cas, centros de distribución 
(de alimentos congelados o refrigerados) y en el supermercadismo es algo común 
en países de la Unión Europea o los Estados Unidos.
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Es tarea de las empresas abrir un nuevo segmento de mercado.

Refrigeración industrial,
a las puertas de un nuevo

mercado del CO2
En los países
desarrollados es 
una tendencia 
consolidada. 
Nuevo trabajo
de apertura para
los operadores.

en los países más desarrollados 
del hemisferio norte, y es la 
siguiente: la refrigeración o 
congelamiento con CO2.
La utilización de CO2 se da en las 
industrias frigorí�cas, centros de 
distribución (de alimentos 
congelados o refrigerados) y en el 
supermercadismo. En este último 
con mayor énfasis. 
Estos tres segmentos de la 
industria de la alimentación 
empezaron a utilizar el CO2 para 
refrigeración y congelamiento, 
en detrimento de otro refrige-
rante natural como es el gas 
amoníaco, o los �orados, esos 
que comen la capa de ozono y 
generan distancia de los princi-
pales operadores porque no 
pueden cumplir así con las 
normas ambientales vigentes.
En el continente, Brasil picó en 
punta. Hace 7 años el Frigorí�co 
MBRF instaló el primer túnel de 
congelado con CO2 en Sudamé-

rica. Después le siguieron otras empresas 
colegas. 
En Argentina hay algo al respecto. Lo único 
que pudo consignar AirGas Noticias es que 
solo el Laboratorio Roché utiliza, como se 
denomina en la jerga, “refrigeración natural” a 
gas amoníaco y el CO2. El laboratorio utiliza 
ambos gases: en el área de producción se 
inclinó por gas amoniaco, mientras que las 
heladeras del bu�et utilizan CO2. 
Para observar la importancia que tiene el CO2 
en el congelamiento o refrigeración de alimen-
tos, el potencial está dado por un dato que 
aportó Yesenia Rector, vicepresidenta de la 
IIAR, durante el 30 Seminario de Refrigeración 
Natural, que se realizó en Buenos Aires, en 
agosto pasado.
"Hoy el 48% de las cadenas de supermercados 
utilizan el CO2" en su sistemas de enfriamiento 

D
esde hace 7 años en 
Sudamérica comenzó una 
tendencia, que es notable

MERCADO
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de alimentos tanto en las 
tiendas como en las cámaras de 
almacenamiento. 
"Yo creo que acá está haciendo 
falta pedagogía y difusión desde 
el sector de los gases del aire para 
que la industria frigorí�ca o 
supermercadista entienda”, dice, 
en modo didáctico, Luis Adur, 
gerente general de Bombadur, 
fabricante de bombas para trasva-
se de CO2 y uno de los proveedo-
res de los frigorí�cos brasileños 
que ya trabajan con CO2.
“Creo que las empresas que se 
dedican a la instalación de 
cañerías de gases industriales o 
medicinales empujen este 
nuevo segmento, por entienden 
bien de instalaciones y caudales 
–agrega-. Es saludable encontrar 
nuevas bocas de abastecimien-
to. Desde el lado de la industria 
alimenticia, tanto supermercado  
como centros de distribución o 

carcomen la capa de ozono.
Dentro de los refrigerantes 
naturales, el que pica en punta 
es el amoniaco, otro gas del aire 
económico y en abundancia. 
Pero en el último tiempo avanzó 
muy fuertemente la presencia 
del CO2, aunque el costo de 
instalación es mayor. 

Habrá que ver cómo viene el 
camino en la Argentina, pero si 
está claro que la tendencia se 
puso en marcha y pronto llegará.   

rio Internacional de Refrigeración 
Natural del International Institute 
of All-Natural Refrigeration (IIAR) 
– Capítulo Regional Sur, que se 
realizó el 19 y 20 de agosto en 
Buenos Aires, quedó �otando en 
 el aire (vaya paradoja) la mayor 
presencia que se espera del CO2 
en la refrigeración industrial y 
comercial.
Durante dos días Referentes 
nacionales e internacionales, se 
reunieron para analizar las 
normas vigentes para la indus-
tria, la innovación, nuevas 
tecnologías, seguridad, e�cien-
cia y sustentabilidad aplicadas a 
la refrigeración natural, la cual 
está compuesta por CO2, 
amoníaco e hidrocarburos 
(propano e isobutano).
La disputa en la refrigeración 
industrial y comercial, es entre 
los refrigerantes naturales 
contra los “�uorados”, esos que 

frigorí�cos, hay mucho descono-
cimiento sobre el manejo que 
hay que hacer sobre este gas. 
Tienen preconceptos sobre el 
tema de la presión, entre otras 
cosas. Si se explica que es un gas 
sencillo de manejar, aplicando 
las normas de seguridades 
correspondientes, de fácil 
acceso, se abre una ventana 
comercial más que importante".
Lo que se debe pensar es que el 
sector de los supermercados y los 
centros de distribución para 
productos refrigerados o conge-
lados, son los dos segmentos 
donde están propensos a aceptar 
la innovación en este campo. 
Será tarea de todo el sector de los 
gases del aire, trabajar de manera 
mancomunada para abrir una 
nueva boca de venta en un 
segmento donde lo bueno nuevo 
está por llegar y desarrollarse.
En el reciente tiene XXX Semina- 



Carrefour ya tiene
refrigeración con CO2 

Por disposición de la casa matriz europea, carrefour transformó el método de 
refrigeración en su centro de distribución por uno consentido amigable con el 
medio ambiente.
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que les permitirá lograr la ex-
pansión de nuevas fronteras
comerciales en distintos rinco-
nes del país y en otros países.
Entre ellas, se destacan: Cascia
Gases, Oxitesa y Avedis
En el caso de Cascia Gases en
el próximo mes de enero pon-
drá en marcha su nueva planta
criogénica, en la provincia de
Tucumán, lo que permitirá tri-
plicar su producción, en el es-
tablecimiento ubicado en la
ciudad de Lules.
Por si esto fuese poco ya tie-
nen firmado el contrato de
compra para una nueva planta
para ser ubicada en la provin-
cia de Córdoba, con el fin de
lograr el objetivo de una com-
pañía federal, con distintas
unidades productivas en los
principales polos productivos
del país. El avance fue motori-
zado por visión comercial, la
toma de créditos bancarios y
estrategias de producción.
La otra compañía que se debe-
ría destacar por su performan-
ce es Oxitesa. Se consolida con
su centro de distribución en
Perú (CO2, oxígeno y otros ga-
ses) y su a apuesta a España,
tras la adquisición de una plan-
ta de oxígeno. De esta forma,
la empresa fundada por el in-
geniero ˘lvaro Herrera, co-
menzó a recorrer un vuelo in-
ternacional y diversificado,
que incluye también oficinas
comerciales en Miami, para la
importación y exportación de
equipos, productos y acceso-
rios para el sector de los gases
industriales y el oxígeno medi-
cinal.
En este sentido no podemos
dejar de mencionar Avedis,
que transita la etapa final para
la instalación del equipo ASU
en su establecimiento ubicado

en la localidad de 2 de Abril,
en el sur del Gran Buenos Ai-
res. De esta forma, continuará
abasteciendo de manera con-
solidada diversos segmentos
del mercado.
En el caso de las empresas pro-
ductoras de CO2, no hay que
dejar de mencionar la buena

En el caso de las empresas mul-
tinacionales se observaron
cambios directivos. También
hay movimientos, que implica
cierre de depósitos, con el ob-
jetivo de un mayor control y
ajuste en lo que tienen que ver
con la logística, que en estos
últimos dos años presenta un
costo muy alto.
Párrafo aparte merece señalar-
se la objeción a la fusión en la
Argentina de Linde y Praxair,
que todavía no alcanzó la
aprobación por parte de Comi-
sión Nacional de Defensa de la
Competencia (CNDC). En el
mes de mayo hubo una reu-
nión entre el Organismo y eje-
cutivos de ambas empresas pa-
ra exponer sus argumentos.
Hasta el cierre de ésta edición,
todavía no hubo una Resolu-
ción final. Porque de aprobar-
se la fusión, así como está,
quedaría una sólo empresa
que tendría entre el 55 y el
58% del mercado interno.
El mostrador
En la edición 65 de AIRGAS
Noticias, del mes pasado de
mayo, se realizó una encuesta
con 56 distribuidores, los cua-
les están ubicados en las distin-
tas regiones  del país.
Entre las preguntas, estaba la
de las expectativas de venta
para este año. El resultado dio
que el 74% consideró que se-
rán „buenas‰, un 10% „muy
buenas‰ y solo un 16% „ma-
las‰. En esa encuesta, el 62%
de los distribuidores considero
que vendía entre más e igual
que a los tiempos de pre pan-
demia.
Esos datos coinciden sobre la
mayor demanda que existió en
las distintas ramas industriales,
que se verifica en que ya está
en uso el 71% de la capacidad

marcha que tienen las dos
principales firmas nacionales:
Gascarbo y Gas Chiantore. Su
marcha se puede ver en su ca-
pacidad de provisión, tanto en
el mercado interno como las
exportaciones a los todos los
países limítrofes con son: Uru-
guay, Paraguay, Brasil y Chile.

Los insumos y la energía, con valores a tener en cuenta.

Las nuevas plantas de producción, una apuesta de la industria nacional.

A. Aberastain 239, Morón (1708) - Buenos Aires I Tel: (5411) 4696-0932 - Telefax: (5411) 4696-2577 I infosopletesliga@gmail.com - ligaventas1@gmail.com
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El sistema está en funcionamiento desde 2017.

E
n la Argentina sólo existe 
un solo caso de refrigera-
ción que combina CO2

con amoníaco. Es en el centro de 
distribución de Carrefour Argentina.
Desde 2017 que está en funcio-
namiento, quién se encargó de 
realizar todo el trabajo fue la 
empresa Mayekawa, de Japón, a 
través de su representante en la 
Argentina. Iván Fraccarolli, Ge- 
rente de Proyectos e Ingeniería, 
en diálogo con AirGas Noticias 

El centro de
distribución
es el único
establecimiento 
que cuenta con
esta novedad
tecnológica.

recordó la instalación y sus 
características.
"Es un sistema ecológico porque 
combinan dos gases que son 
amigables con el medio ambien-
te. El amoniaco y el CO2. En el 
caso especí�co del co2, solo 
circula en la sala de máquina y en 
cámara y está en estado líquido. 
En nuestro ambiente se lo 
denomina el sistema Brine.  

Circula a muy baja temperatura, 
por eso está en estado líquido y 
en un circuito cerrado".
El CO2 es muy bueno porque 
presenta una inercia térmica 
importante que le da mejor 
trabajo al sistema de refrigeración.
Respecto al consumo de CO2, 
Iván es concreto. "El volumen 
puede ser importante en el inicio. 
Según el tamaño de la cámara, se  

puede mandar desde 200 kg 
hasta 14 toneladas de CO2, cómo 
fue en nuestro caso", y agrega 
que la reposición es poca 
"porque al estar en un circuito 
cerrado, lo que tiende a no existir 
es la fuga o que el producto se 
contamine. Si existe esos dos 
factores, ahí sí se repone".
Respecto a si hay nuevos proyec-
tos en danza que incluyan al CO2 
como refrigerante, Iván sostiene 
que "hasta el momento se 
hicieron varios presupuestos, 
pero no se concretaron".
En este orden sostiene, que el 
CO2 viene avanzando con mucha 
fuerza, en el mundo de la refrige-
ración industrial y ecológica. "Por 
lo general puede ser un refrige-
rante secundario que asiste a uno 
principal, puede ser el amoníaco 
o el glicol", explica. "También 
comenzó a usarse con mayor 
fuerza el propano, y esto se está 
dando en algunas heladeras 
industriales y hogareñas en los 
Estados Unidos".
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quemarse, y este pronto se 
convirtió en el principal uso del 
acetileno. 
Sin embargo, se produjeron 
numerosas explosiones de gran 
magnitud durante el transporte 
y el uso del gas. Se descubrió 
que la acetona podía disolver 
grandes cantidades de acetile-
no, especialmente si se aumen-
taba la presión. En 1896, Le 
Chatelier desarrolló un método 
seguro para almacenar acetile-
no mediante el uso de acetona y 
una piedra porosa dentro de un 
cilindro (véase la �gura 1.3 ). El 
sueco Gustaf Dahlén, de AGA, 
modi�có la composición del 
material poroso y logró que el 
almacenamiento de acetileno 
fuera 100  % seguro.

corren con fuerza alternativas 
más económicas y estables 
como el oxi-propano, el MAPP/-
Map-Pro y el gas natural (GNL). 
Pese a que muchos lo dan por 
muerto, sigue manteniendo una 
proyección de crecimiento 
global modesta (con una tasa de 
crecimiento anual del 2,54% 
proyectada en el quinquenio del 
2026 al 2031. 
Otro de los factores que contribu-
yeron a una menor comercializa-
ción es debido al encarecimiento 
de sus materias primas (como el 
carburo de calcio) y a la compleji-
dad de su cadena de suministro. 
En mercados regionales, como el 
Cono Sur, la producción local se 
ha reducido obligando a depen-
der de la importación.
El acetileno no va a desaparecer 
por completo, en eso están de 
acuerdo productores y distribui-
dores. En los últimos años ganó 
fuerza en la industria química 
para la síntesis de plásticos 
(como el PVC), en el desarrollo 
de negro de acetileno para 
baterías de iones de litio. En 
estos casos se utiliza acetileno 
de alta pureza. Mientras que en 
los trabajos pesados de oxicorte  

E
l acetileno mantiene 
presencia en el sector 
metalúrgico, pero de atrás

oxiacetilénica se desarrolló 
enFrancia a �nales del siglo XIX. 
El primer soplete apto para 
soldar fue fabricado por 
Edmund Fouché y Charles 
Picard alrededor de 1900. El uso 
de acetileno y oxígeno permitió 
producir una temperatura de 
llama relativamente alta, de 
3100 K.  °C, superior a la de otros 
gases a base de hidrocarburos. 
La antorcha se convirtió en la 
herramienta más importante 
para soldar y cortar acero.
El gas acetileno se descubrió 
mucho antes en Inglaterra, 
cuando Edmund Davy halló que 
se producía un gas in�amable al 
descomponerse el carburo en 
agua. Este gas resultó ser 
excelente para la iluminación al 

de gran espesor sigue reinando, 
por su velocidad de precalenta-
miento insustituible (alcanza 
más de 3.000 C°).
El acetileno es un gas química-
mente muy inestable que puede 
descomponerse de forma explo-
siva ante variaciones de presión, 
golpes o aumentos de tempera-
tura. Por esta razón, requiere 
cilindros especiales con masa 
porosa y disolventes (como la 
acetona), lo que eleva el peso 
del transporte y las primas de 
los seguros industriales. Muchas 
empresas migran a otros 
combustibles para mitigar 
riesgos laborales.

Orígenes 
La soldadura a gas con llama 

ESTRATEGIA

Acetileno, pasado y
presente de un clásico

Información para tener en cuenta sobre qué vendemos.

Analizamos su 
demanda en estos 
momentos,
y, además, narramos 
la historia de sus 
orígenes.
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La producción de acetileno continúa siendo estable y continúa pre�riéndose en los trabajos muy especí�cos por su 
potencia calórica.
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Observan una expansión local y también global.

ESAB sigue creciendo
en los Estados Unidos

centrales de gas, complemen-
tando nuestros negocios GCE
y Victor‰, explicaron desde
ESAB.
La firma Ohio Medical, que
posee una experiencia de más
de 100 años, tiene su unidad
de producción en Gurnee, Illi-
nois, y emplea aproximada-
mente a 100 personas. Estar
dentro del Jrupo ESAB le per-
mitirá „acelerar la expansión a
nivel mundial‰.

Mayor presencia en mercado
También con un comunicado
a la Bolsa de NY, ESAB Corpo-
ration informó la asociación
con la cadena de tiendas mi-
noristas Northern Tool +
Equipment, especializada en
herramientas y equipos de ca-
lidad. 
"ESAB está encantado de aso-
ciarse con un minorista de
confianza como Northern
Tool + Equipment en los EE.
UU. Esta asociación significa
que los soldadores y fabrican-

con la cadena de tiendas mi-
norista Northern Tool + Equip-
ment, la cual tiene 125 puntos
de venta.

Más oferta de productos
En un comunicado de prensa,
ESAB Corporation anunció la
compra de Ohio Medical, una
de las firmas líderes en regula-
dores de oxígeno y sistemas
centrales de gas, por un valor
de $127 millones dólares.
„Ohio Medical aumenta nues-
tro mercado servido en Améri-
ca del Norte para reguladores
de oxígeno médico y sistemas

tes de todos los niveles han
ampliado el acceso a nuestros
mejores productos en su cla-
se", dijo Shyam P. Kambeyan-
da, director ejecutivo de
ESAB.
Los productos de marcas se-
lectas de ESAB (ESAB, Victor
® Gas Equipment y Tweco ® )
están disponibles en toda la
cadena minorista de Northern
Tool + Equipment, que incluye
más de 125 tiendas en el me-
dio oeste y la costa este. Los
productos también estarán
disponibles en el portal de
ventas: northerntool.com, con
una cobertura a todo el país.

ESAB, quiere ser líder en tierras de gran competencia.
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Abastece con aceros al norte argentino.

trata de alcanzar los objetivos de 
producción de aceros especiales 
que rondaría las 3.000 toneladas, 
en la antigua planta que fue de 
Altos Hornos Zapla, empresa 
pionera de la siderurgia argentina.
Desde el año pasado, la empre-
sa Metalnor se hizo cargo de los 

activos con el �n de mantener 
las 220 fuentes laborales y 
reelaborar la chatarra de hierro 
y residuos metálicos que proce-
sa, clasi�ca, transporta y 
comercializa, la empresa de los 
hermanos Jorge y Diego Yobi. 
“La producción inicial será de 
1.000 toneladas y para el 2026, 
podría alcanzar las 3.000. La 
producción estará enfocada en   

abastecer el mercado interno 
regional, con la posibilidad, en 
el mediano plazo, de exportar a 
países vecinos”, puntualizaron 
en su momento. 
Metalnor, la empresa contro-
lante de Industria Zapla, tiene 
una experiencia de 20 años y 
lidera en el norte argentino el 
procesamiento, clasi�cación, 
transporte y comercialización

de chatarra de hierro y residuos  
metálicos. La planta principal 
se encuentra en la capital 
salteña y cuenta con 13 sucur-
sales en todo el país. Otro delos 
servicios que ofrece es el 
desguace industrial que brinda 
a empresas mineras, ingenios, 
metalúrgicas, embotelladoras y 
supermercados, para obtener 
metales y chatarra”.

P
ese al contexto, Indus-
tria Zapla SA (INZA), de 
la provincia de Jujuy,

INZA sigue produciendo acero en Jujuy

La región Asia Pacífico concentra casi el 40% de la demanda.

Cuál es la facturación global
de los gases del aire

Se proyecta que para la próxima década alcance una facturación
superior a los 193.000 millones de dólares.

industriales extraídos de la 
atmósfera como el oxígeno, 
nitrógeno y argón, junto con 
otros asociados como el dióxido 
de carbono y el hidrógeno) 
genera una facturación de 
aproximadamente 122.010 
millones de dólares, según la 
revista Fortune.
Este sector fundamental de 
la economía se encuentra en 
una etapa de fuerte cre- 
cimiento impulsada por la 
transición hacia energías 
limpias y la fabricación de 
componentes de alta tecno-
logía. Se proyecta que para 
la próxima década alcance 

una facturación superior a 
los 193.000 millones de 
dólares.
Desglose del mercado 
globalEl negocio de los 
gases se divide según el tipo 
de producto, las regiones 
que lideran el consumo y los 
sectores industriales que 
más dependen de ellos:Por 
Tipo de Gas: El oxígeno (O2) 
lidera la comercialización 
con cerca del 30% de la 
cuota de mercado, debido a 
su demanda masiva en la 
producción de acero y en la 
infraestructura médica global. 
El nitrógeno (N2) le sigue 
muy de cerca, siendo 
indispensable en la fabrica-
ción de semiconductores y 

el empaquetado de alimen-
tos. El argón, el CO2 y el 
hidrógeno completan la 
mayor parte del volumen 
restante.
La región de Asia-Pací�co 
domina el sector, acumulan-
do alrededor del 37% de los 

ingresos globales, impulsa-
da principalmente por la 
enorme actividad manufac-
turera de China e India. Le 
siguen Norteamérica y 
Europa como mercados 
consolidados y de alto valor 
tecnológico.

E
l mercado global de 
los gases del aire 
(incluyendo los gases



ción de gases del aire, asenta-
da en la ciudad de Pontevedra.
La operatoria incluyó el 
negocio de gases industriales 
en España y Portugal, es decir 
la producción y distribución 
de los mismos, como así 
también su actividad de 
terapias respiratorias domici-
liarias en Portugal.
"Esta adquisición complemen-
ta las actuales operaciones de 
Linde en gases industriales y 
cuidados domiciliarios, y 
amplía de forma signi�cativa 
su presencia en la Península 
Ibérica", explicó la empresa 
Linde en un comunicado.
"Esta adquisición genera 
importantes sinergias y refuer-
za la capilaridad de la red de 
Linde en España y Portugal. Al 
integrar las operaciones de 
Acail (fundada en 1966) con 
las capacidades de Linde, 
mejoraremos la �abilidad del 
suministro y ofreceremos un 
mayor valor a nuestros 
clientes en toda la región",  
señaló Baltasar Palanca, 
director de la unidad de 
negocio de Linde Iberia.
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mos con una planta que está en
funcionamiento y que está res-
pondiendo muy bien en mate-
ria de productividad", aseveró el
empresario.
Por último, no dejó de mencio-
nar que "el proyecto de Chubut
(la instalación de un planta de
producción de oxígeno medici-
nal) sigue firme y continuamos
evaluando el tipo de inversión a
realizar, si tomamos o no crédi-
tos para seguir avanzando, en-
tre otras cosas".

Los horizontes internacionales
En el plano de los negocios in-
ternacionales, Herrera adelantó
que dentro de 7 meses ya esta-
rá operando la planta de oxíge-
no que adquirió en España, en
la región De la Mancha.
"Ya tenemos conversaciones
avanzadas con los potenciales
clientes y estamos viendo de to-
mar algún tipo de préstamo pa-
ra financiar los primeros pasos
comerciales", dijo.
La estrategia en tierras ibéricas
tiene que ver también con la ex-
periencia preexistente en Salta,
por eso un grupo de ingenieros
de Salta ya trabajan junto al
personal de Oxitesa España pa-
ra la elaboración de todos los
sistemas e infraestructura hospi-
talaria que ofrecerán en este
mercado.
Por otro lado, en Perú, donde
desarrolla el negocio de la distri-
bución de co2 para la industria
de las bebidas gaseosas, enfati-
zó que „va a toda marcha‰ y
precisó que en estos momentos
„estamos vendiendo más de lo
que nuestros proveedores pue-
den abastecernos‰.
Por ésta situación, adelantó que
„ya estamos estudiando la in-
versión para instalar una propia
planta y que nos pueda permitir
dar un nuevo salto de creci-
miento en el mercado perua-
no".
También estamos vendiendo

oxígeno medicinal que en su
momento con la pandemia fue
muy vigorosa la demanda pero
que en este momento volvió a
una demanda normal.Como se
ve, y pese a los vaivenes, la si-
tuación para Oxitesa se expresa
con un horizonte de desarrollo.
„Estamos dando pasos más con-
trolados, porque las inversio-

nes, en estos momentos, son
más grandes y debemos ser cau-
tos y seguros‰, concluyó.   

Las grandes empresas con pandemia o con guerra, siempre con 
buenos resultados

METALURGICA

�����������������������������������

FABRICA DE CAPUCHONES,
BRIDAS PARA TUBOS DE GASES

Calle 97 (San Pedro) N°4979 - (1653) Villa Ballester 
           (011) 3253-7923

E-mail: metalurgicaerrece@hotmail.com 
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Única cadena con este servicio.

Los bene�cios de in�ar con nitrógeno, son:

* Permitir un nivel adecuado de presión.

* Alarga la vida útil de los neumáticos en un 25%.

* Ofrece una mayor estabilidad.

* Elimina la oxidación interna de la llanta.

L
a cadena Neumen, dispone del 
único sistema de in�ado de 
neumáticos con Nitrógeno.

Neumen y el inflado con nitrógeno

L
inde adquirió a Acail 
Gas S.A., una empresa 
española de produc-

Linde
adquirió a
productora
española

En sus centros de servicio y venta  
disponen de esta innovadora tecnolo-
gía en el país.
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Texto producido por Gases Aconcagua.

Minería: qué necesita el sector y 
cómo se abastece en Mendoza

El avivamiento de un 
sector con potencial.
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que les permitirá lograr la ex-
pansión de nuevas fronteras
comerciales en distintos rinco-
nes del país y en otros países.
Entre ellas, se destacan: Cascia
Gases, Oxitesa y Avedis
En el caso de Cascia Gases en
el próximo mes de enero pon-
drá en marcha su nueva planta
criogénica, en la provincia de
Tucumán, lo que permitirá tri-
plicar su producción, en el es-
tablecimiento ubicado en la
ciudad de Lules.
Por si esto fuese poco ya tie-
nen firmado el contrato de
compra para una nueva planta
para ser ubicada en la provin-
cia de Córdoba, con el fin de
lograr el objetivo de una com-
pañía federal, con distintas
unidades productivas en los
principales polos productivos
del país. El avance fue motori-
zado por visión comercial, la
toma de créditos bancarios y
estrategias de producción.
La otra compañía que se debe-
ría destacar por su performan-
ce es Oxitesa. Se consolida con
su centro de distribución en
Perú (CO2, oxígeno y otros ga-
ses) y su a apuesta a España,
tras la adquisición de una plan-
ta de oxígeno. De esta forma,
la empresa fundada por el in-
geniero ˘lvaro Herrera, co-
menzó a recorrer un vuelo in-
ternacional y diversificado,
que incluye también oficinas
comerciales en Miami, para la
importación y exportación de
equipos, productos y acceso-
rios para el sector de los gases
industriales y el oxígeno medi-
cinal.
En este sentido no podemos
dejar de mencionar Avedis,
que transita la etapa final para
la instalación del equipo ASU
en su establecimiento ubicado

en la localidad de 2 de Abril,
en el sur del Gran Buenos Ai-
res. De esta forma, continuará
abasteciendo de manera con-
solidada diversos segmentos
del mercado.
En el caso de las empresas pro-
ductoras de CO2, no hay que
dejar de mencionar la buena

En el caso de las empresas mul-
tinacionales se observaron
cambios directivos. También
hay movimientos, que implica
cierre de depósitos, con el ob-
jetivo de un mayor control y
ajuste en lo que tienen que ver
con la logística, que en estos
últimos dos años presenta un
costo muy alto.
Párrafo aparte merece señalar-
se la objeción a la fusión en la
Argentina de Linde y Praxair,
que todavía no alcanzó la
aprobación por parte de Comi-
sión Nacional de Defensa de la
Competencia (CNDC). En el
mes de mayo hubo una reu-
nión entre el Organismo y eje-
cutivos de ambas empresas pa-
ra exponer sus argumentos.
Hasta el cierre de ésta edición,
todavía no hubo una Resolu-
ción final. Porque de aprobar-
se la fusión, así como está,
quedaría una sólo empresa
que tendría entre el 55 y el
58% del mercado interno.
El mostrador
En la edición 65 de AIRGAS
Noticias, del mes pasado de
mayo, se realizó una encuesta
con 56 distribuidores, los cua-
les están ubicados en las distin-
tas regiones  del país.
Entre las preguntas, estaba la
de las expectativas de venta
para este año. El resultado dio
que el 74% consideró que se-
rán „buenas‰, un 10% „muy
buenas‰ y solo un 16% „ma-
las‰. En esa encuesta, el 62%
de los distribuidores considero
que vendía entre más e igual
que a los tiempos de pre pan-
demia.
Esos datos coinciden sobre la
mayor demanda que existió en
las distintas ramas industriales,
que se verifica en que ya está
en uso el 71% de la capacidad

marcha que tienen las dos
principales firmas nacionales:
Gascarbo y Gas Chiantore. Su
marcha se puede ver en su ca-
pacidad de provisión, tanto en
el mercado interno como las
exportaciones a los todos los
países limítrofes con son: Uru-
guay, Paraguay, Brasil y Chile.

Los insumos y la energía, con valores a tener en cuenta.

Las nuevas plantas de producción, una apuesta de la industria nacional.

CÁMARA ARGENTINA DE AUDITORES (NUCLEA EMPRESAS ACREDITADAS POR
LA SECRETARÍA DE ENERGÍA PARA COMBUSTIBLES LÍQUIDOS Y GASEOSOS)

cada.com.ar
Día a día, garantizamos seguridad y calidad

  que bene�cian a los usuarios argentinos.

oro y cobre. También se emplea 
en el tratamiento de aguas de 
proceso, favoreciendo reacciones 
de oxidación que facilitan la 
remoción de contaminantes.
El dióxido de carbono (CO2) se 
utiliza en plantas de tratamiento 
de aguas y e�uentes mineros 
para el control y ajuste de pH, 
como alternativa a otros agentes 
de neutralización.

Seguridad de procesos y espa- 
cios con�nados
El nitrógeno se usa como gas 
inerte para purgar tanques, líneas 
y equipos antes de tareas de 

hasta el laboratorio de control de 
calidad.
Este artículo se repasan los princi-
pales usos de los gases industria-
les en minería y qué implica 
contar con un proveedor local en 
Cuyo.

Gases industriales en cada 
etapa de la operación minera

Procesamiento y metalurgia
En procesos hidrometalúrgicos, 
el oxígeno cumple un rol central 
en reacciones de oxidación y 
lixiviación, utilizadas en la 
recuperación de metales como 

impulsado por un marco regula-
torio más favorable y el interés 
creciente en el potencial minero 
de la provincia, particularmente 
en cobre y potasio. 
Para las empresas que evalúan 
instalarse u operar en la región 
-mineras, contratistas, ingenierías 
y proveedores de servicios - uno 
de los puntos que conviene 
resolver temprano es el abasteci-
miento de gases industriales: un 
insumo transversal a toda la 
operación, desde la extracción 

L
a actividad minera en 
Mendoza atraviesa un mo- 
mento de mayor actividad,

En la provincia de Buenos Aires la minería podría ser incipiente, y requerirá tener proveedores a la altura de las circunstancia. 
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mantenimiento, reduciendo el riesgo de 
atmósferas in�amables o explosivas. 
También se aplica en la generación de 
atmósferas controladas en procesos que 
requieren desplazar oxígeno de forma 
segura y controlada. Cualquier ingreso a 
espacios con�nados debe seguir siempre 
los protocolos de seguridad de la empresa 
y la normativa vigente (Ley 19.587 y Decre-
to 351/79), con mediciones de atmósfera 
previas a cargo de personal capacitado.

Mantenimiento de equipos y estructuras
La operación minera depende de una �ota 
de equipos pesados, cañerías, estructuras 
metálicas y plantas de procesamiento que 
requieren mantenimiento constante. Para 
estas tareas, el argón y las mezclas para 
soldadura MIG/TIG se utilizan en la 
soldadura de aceros al carbono, inoxida-
bles y aluminio, mientras que el acetileno 
sigue siendo clave para el corte y la 
soldadura oxiacetilénica en talleres de 
mantenimiento y reparaciones de campo.

Laboratorio y control de leyes de mineral
Los laboratorios de control de calidad y 
determinación de leyes de mineral requie-
ren gases de alta pureza para instrumental 
analítico. Contar con un proveedor que 
pueda garantizar continuidad de suminis-
tro en estos gases es relevante para no 
interrumpir los procesos de control.

Equipos, EPP y consumibles asociados
Además del gas en sí, estas operaciones 
requieren reguladores/manorreductores, 
caudalímetros, electrodos, alambres para 
soldadura y equipos de protección personal 
(EPP) adecuados a cada tarea. Disponer de un 
proveedor que resuelva gas y equipamiento 
en un mismo lugar simpli�ca la logística de 
compras y mantenimiento de stock.

Por qué el abastecimiento local importa 
en un contexto de reactivación
La minería mendocina, en la medida en 
que se consolide, va a demandar volúme-
nes de gases industriales de forma sosteni-
da y en sitios que muchas veces están 
alejados de los centros urbanos. En ese 
escenario, la ubicación del proveedor no 
es un detalle menor:
Tiempos de reposición más cortos, al no 
depender de traslados desde otras provincias.
Menor exposición a demoras logísticas en 
operaciones que no pueden permitirse 
paradas de planta por falta de insumos.
Trato directo con un proveedor que 
conoce las condiciones operativas de 
Cuyo (distancias, rutas, altura, clima).

Las nuevas instalaciones sirven para la reparación de tanques para las empresas de 
los gases del aire, como así también a otras de diferentes rubros, como Buquebus o 
Pampa Energía.

9

mos con una planta que está en
funcionamiento y que está res-
pondiendo muy bien en mate-
ria de productividad", aseveró el
empresario.
Por último, no dejó de mencio-
nar que "el proyecto de Chubut
(la instalación de un planta de
producción de oxígeno medici-
nal) sigue firme y continuamos
evaluando el tipo de inversión a
realizar, si tomamos o no crédi-
tos para seguir avanzando, en-
tre otras cosas".

Los horizontes internacionales
En el plano de los negocios in-
ternacionales, Herrera adelantó
que dentro de 7 meses ya esta-
rá operando la planta de oxíge-
no que adquirió en España, en
la región De la Mancha.
"Ya tenemos conversaciones
avanzadas con los potenciales
clientes y estamos viendo de to-
mar algún tipo de préstamo pa-
ra financiar los primeros pasos
comerciales", dijo.
La estrategia en tierras ibéricas
tiene que ver también con la ex-
periencia preexistente en Salta,
por eso un grupo de ingenieros
de Salta ya trabajan junto al
personal de Oxitesa España pa-
ra la elaboración de todos los
sistemas e infraestructura hospi-
talaria que ofrecerán en este
mercado.
Por otro lado, en Perú, donde
desarrolla el negocio de la distri-
bución de co2 para la industria
de las bebidas gaseosas, enfati-
zó que „va a toda marcha‰ y
precisó que en estos momentos
„estamos vendiendo más de lo
que nuestros proveedores pue-
den abastecernos‰.
Por ésta situación, adelantó que
„ya estamos estudiando la in-
versión para instalar una propia
planta y que nos pueda permitir
dar un nuevo salto de creci-
miento en el mercado perua-
no".
También estamos vendiendo

oxígeno medicinal que en su
momento con la pandemia fue
muy vigorosa la demanda pero
que en este momento volvió a
una demanda normal.Como se
ve, y pese a los vaivenes, la si-
tuación para Oxitesa se expresa
con un horizonte de desarrollo.
„Estamos dando pasos más con-
trolados, porque las inversio-

nes, en estos momentos, son
más grandes y debemos ser cau-
tos y seguros‰, concluyó.   

Las grandes empresas con pandemia o con guerra, siempre con 
buenos resultados
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Gases Aconcagua es una de las pocas empresas productoras en la región de cuyo, y con el �rme propósito de 
abastecer a todas las industrias.
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vendido la empresa, señaló que 
lo que le hicieron su ex empresa 
es "una historia repetida". El 
empresario agregó que su caso 
fue lo mismo que le sucedió "a 
otras 24 empresas similares que 
funcionaban en el resto del país y 
tuvieron el mismo destino: 
fueron compradas por multina-
cionales que luego las desguaza-
ron y se repartieron al mercado".

comenzó a trabajar un 9 de octubre 
1973 hasta 1970 para retomar luego 
1981 y ver un año después como 
una multinacional se deshacía de la 
fábrica, "fue un �nal lamentable".
La venta incluyó La promesa de 
que la ex empresa AGA tomaría la 
mayor cantidad de empleados 
posibles, de los 18 en total que 
tenía al momento del traspaso. 
García Ruiz una vez que ya había 

En su momento el ex empleado 
Juan José reyes recordó que "por 
razones de salud, uno de los 
socios y principal accionista, 
vendió la compañía a una �rma 
bajo la promesa de que este iba a 
tomar más empleados. Sin 
embargo, a los dos meses la 
empresa salió a remate y vendie-
ron todo como hierro viejo". Para 
reyes, un ex empleado que  

argentinos emprendedores. Hubo 
mucho esfuerzo de empresarios 
que se jugaron por una idea con 
el �n de abastecer a mercados 
especí�cos. 
Este fue el caso de Nilo García Ruiz, 
un asturiano que decidió posar 
sus anhelos de progreso en la 
ciudad de General pico, La Pampa. 
Seguramente venía con la idea de 
manera preexistente, porque 
emprendió sin más la producción 
de gases del aire. A su empresa 
decidió denominar: Compañía 
Productora de Oxígeno.
Ubicada en el norte de la provin-
cia pampeana, desde 1947 hasta 
1982, abasteció de oxígeno 
medicinal a la provincia y la 
región del centro del país. Lo que 
empezó siendo un negocio 
pequeño logró llegar a tener 300 
bocas que le distribuían en distin-
tos puntos. 
La planta que tú vas sentada en 
la ciudad general pico hoy no 
queda nada. Cuando García 
Ruiz, que era cónsul español en 
esa ciudad, decidió venderla 
por problemas de salud, nunca 
pensó que su destino �nal fuera 
el cierre de�nitivo.    

L
a industria Nacional de los 
gases del aire tiene varios 
capítulos de muchos

Un español detrás de
la Compañía Productora
de Oxígeno, en La Pampa

La historia de los gases del aire en nuestro país.

Una historia de 
pasión y visión que 
nación en el sudeste 
del país, con el �n 
de abastecer a toda 
la región.

La industria nacional pionera y regional que acompañó en su momento al sector de la salud y la industria en general.
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