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Cascia Gases consolida crecimiento con cuatro plantas de producción
A partir del 2027 se instalaran tres para producir oxígeno y argón, y una para CO2.

Cilindros: de la producción
local a la importación

Cómo viene la inversión
de las multinacionales 

Sudeste Gases apuesta a
la soldadura robótica

Innovar para 
seguir creciendo 
La producción y la distribución 
apuestan a la innovación para darle 
un giro y lograr mantener o crecer la 
facturación. De edición contamos 
algunos casos.
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l industrial y comerciante
pyme argentino,a partir
de su trabajo diario es

merecedor de un "master" de
cómo lidiar con la inflación, de-

valuaciones,  remarcaciones e injustificadas
situaciones y, así y todo, continuar vivo.Así
podríamos decir que fue el año. Sin embar-
go, no fue un año tan malo respecto al volu-
men de ventas qué se dio en la distribución y
producción de gases del aire y el oxicorte.En
esta edición hacemos una evaluación por los
distintos momentos dónde paso el sector y
cuáles son los resultados y las expectativas
que tienen los propios jugadores del nego-
cio.La apuesta a potenciar el mercado inter-
no, la recuperación de los salarios y lograr
una estabilización macroeconómica,  parece-
rían ser los ejes que buscan dar estabilidad y
perspectiva en el 2023 a una economía, que
no lo encontró en el 2022. Es necesidad en-

contrar mayor previsibilidad a una economía
que necesitan anclar precios y domar a la in-
flación galopante, porque merece una ur-
gente solución. Y esa solución requiere el
compromiso de todos los actores de la eco-
nomía. Sin embargo lo que se percibe en es-
te rubro es que muchas veces los incremen-
tos se dan a partir de los insumos difundidos,
como se les llama  a las materias primas, que
por efectos de la guerra entre Rusia y Ucra-
nia y otro motivo sin especificar, tuvieron un
incremento en sus valores que afectó a toda
la cadena.Por último, es el deseo de todo el
equipo que compone AIRGAS Noticias que
tengan unad Felices Fiestas, que finalicen
bien este año y que tengan un mejor 2023.
A cargar las pilas y a seguir trabajando. Nos-
otros, con la edición papel nos vemos el año
que viene. Mientras tanto, seguí informán-
dote semana a semana en www.airgasnoti-
cias.com

Un año para reflexionar

E
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La innovación y la actualidad

Las empresas innovan, pese a 
la dinámica que impone un 
mercado achatado en deman-

da que existe hoy.
Por ejemplo, en esta edición vemos el salto 
fenomenal de la producción de Cascia Gases. 
Adquirió cuatro equipos en total, para oxíge-
no Aragón y CO2, y más cuales serán  ubicadas 
estratégicamente en distintos puntos del país. 
Otro paso más para consolidar su crecimiento 
que viene desarrollando en la última década.
Por otro lado, desde la distribución, Sudeste 
Gases se puso por objetivo crecer a partir de 
ofrecer un servicio de mayor so�sticación. 
Ahora, ofrece sistemas de soldadura robótica.
Un per�l que la posiciona con  diferencial  

tecnológico en el mercado cordobés y de las 
agromaquinas. 
Así es como estos dos ejemplos, sirven para 
entender qué pese a las crisis todavía hay 
márgenes para seguir creciendo, encon-
trando nuevos movimientos las empresas. 
En síntesis, es la dinámica logica que 
autoconstruyen.
Sin embargo, las buenas voluntades y la 
inteligencia aplicada al negocio no termi-
nan siendo la solución total a un problema 
de demanda, como así también a una 
política económica que se olvida de la 
industria nacional en aras de algunos 
índices macroeconómicos y de los provee-
dores extranjeros.
 

6



7

15

DIRECCIÓN
Sánchez de Bustamante 1701, 1824 Lanús, 
Pcia. de Buenos Aires, Argentina.

TELÉFONOS
(+5411) 3220-2640/49
(+5411) 4204-6840 (+5411) 4205-4218
(+5411) 4205-4515 (+5411) 4205-4694

infocontact@kioshicompresion.com
WWW.KIOSHICOMPRESION.COM

7



ACTUALIDAD

También analizamos el caso de Indura.

Cómo viene la inversión
de las grandes

Analizamos el
comportamiento
de Air Liquide y
de Linde, quienes 
miran otros
mercados antes
que el país.

desembolsó entre 2016 y 2018, 
para construir una planta de 
hidrógeno en la re�nería de 
Axion, que tiene en la localidad 
de Campana, provincia de 
Buenos Aires.  A la distancia se 
puede observar que las inversio-
nes fueron puntuales y de acuer-
do a requerimientos de los 
grandes consumidores. Mientras 
que la provincia Buenos Aires 
concentró en un 90% la inversión

El caso Indura
La situación de Indura es difícil 
de analizar, en función que es la 
tercera multinacional que opera 
en el país. No hay inversión a la 
vista, y por el contrario se ve una 
menor participación en el merca-
do. De acuerdo a lo que crecie-
ron otras �rmas como Cascia 
Gases, que se ubica en la tercera 
empresa productora. Mientras 
que Avedis quedó en cuarto 
lugar. Indura se estaría posicio-
nando en un quinto escalón, 
aunque hasta el momento no 
está produciendo en su planta 
Garín, por un desperfecto en la 
planta. Además de esta 
situación, hay que ver el achica-
miento de establecimientos, 
como es la venta de su punto 
comercial en Córdoba.

invirtió cerca de USD 20 millones 
para mejorar su e�ciencia energé-
tica y ampliar su capacidad 
productiva en el polo industrial 
de San Nicolás. La renovación y 
expansión, que estaba programa-
da para su culminación a �nes del 
2025, le permitirá alcanzar una 
producción diaria de 790 tonela-
das de oxígeno gaseoso y un 
aumento considerable en la 
elaboración de argón y nitrógeno. 
Mientras que los nuevos compre-
sores, de última generación que 
se instalaron, optimizan el consu-
mo energético.
La anterior inversión, fue la de 8 
millones de dólares en una planta 
de recuperación dióxido de 
carbono (CO2) en la provincia de 
Salta. Dicha planta, ya está 
puri�cando 70.000 toneladas 
anuales (200 TN al día), las cuales 
salen de la captura de una industria 
local, las cuales se re-utilizan y 
entregan para satisfacer las necesi-
dades de la industria minera y 
alimentaria de la región. El CO2 
recuperado se lo lleva a grado de 
“alta pureza” para cumplir con la 
certi�cación de inocuidad alimen-
taria (FSSC 22000).
La más antigua y más generosa 
en materia dineraria, fueron los 
50 millones de dólares que   

Mientras que el resto se destinará 
a clientes nuevos o existentes en  
diversos sectores industriales 
como metalmecánica, alimentos 
y productos químicos, ubicadas 
principalmente en el núcleo 
industrial de San Pablo. 
La otra inversión se da en el Perú, 
donde se informó sobre el inicio 
de una inversión en su planta de 
Huachipa para la instalación de 
un sistema de envasado líquido 
de óxido nitroso.
Un operador y conocedor del 
mercado, señaló que una 
inversión de Linde hoy en la 
Argentina es difícil porque, por 
un lado, las acerías producen 
menos y la industria en general 
no tiene la demanda de años 
pasados.  Y, además, hace escasos 
dos años realizó la desinversión 
en los activos de la ex Praxair, 
vendidos a Cascia Gases y que 
permitió en el país reconocer la 
fusión global con Praxair.

Las inversiones de Air Liquide
En los últimos diez años, Air Liquide 
desembolsó 78 millones  de dólares 
en tres proyectos de importancia. 
De esta forma lideró la inversión 
extranjera del sector en el país.  
La más reciente fue en el 2024, 
cuando la multinacional francesa  

8

E
n la última década, Air 
Liquide lideró las inversio-
nes, entre las multinacio-

nales, con nuevas y variadas 
plantas que instaló en la Argenti-
na. Sin embargo, no se observa 
nada nuevo para los próximos 
años, de acuerdo a lo que invier-
ten en otros países del continen-
te, siendo ejemplo Linde que 
abrió su billetera en Brasil y Perú, 
recientemente.
En los dos últimos años Linde 
realizó inversiones de distintos 
calibres en otros países del 
continente, mientras que en la 
Argentina todavía continúa 
estable. Lo cual no es novedad en 
el marco de cómo las multinacio-
nales retrasan inversiones o 
directamente, se van.

Las inversiones de Linde
Las inversiones en otros países, 
por ejemplo, se dio en el Brasil. 
Desde mediados del año pasado 
Linde, a través de su subsidiaria 
White Martins, construye su 
segundo electrolizador para la 
producción de hidrógeno verde, 
ubicado junto a la instalación de 
separación de aire existente de la 
compañía en Jacareí, San Pablo. 
La capacidad de producción será 
de 800 toneladas de hidrógeno 
verde al año, y el 20% de esta 
cantidad ya está comprometida 
en un contrato a largo plazo con 
un fabricante de vidrio, Cebrace. 

La última inversión importante fue de Air Liquide, en el 2024. En el caso de Linde, los desembolsos se dieron en Brasil y Perú.
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ARGENTINA DE GASES S.A.

DIVISIÓN GASES DEL AIRE
DOS PLANTAS DE LLENADO

Según datos del Instituto Nacional de Estadísticas y Censo (Indec).

PRODUCCIÓN

Caída de importación de gases
Analizamos los tres 
principales gases 
que se importan: 
helio líquido, gases 
nobles y argón.

L
a importación en el 2026 
de los tres principales 
gases que traen los princi-

pales operadores argentinos, 
tuvieron una merma del 38%, 
valuada en dinero, respecto al 2025.
De acuerdo a lo que informa el 
Instituto Nacional de Estadísticas 
y Censo (Indec), los tres gases 
sumaron en el primer semestre la 
suma de 2.763.663 de dólares, 
mientras que en el 2025, en el 
mismo periodo, las compras 
alcanzaron los 4.424.278 millones 
de dólares.
La mayor caída se dio en el helio 
líquido. Que pese al aumento 
vertiginoso por la guerra en 
Medio Oriente, las compras en él 
2026 fueron por 1.587.706 
millones de dólares, contra los 
2.880.763 millones del 2025.
Mientras que en los gases nobles, 
la importación se mantuvo 
estable, siendo la siguiente 
comparativa: en el 2026 compras 
por 463 mil dólares, mientras que 
en el 2025 fue por 467 mil. 
La caída también se dio en el 
argón. Mientras que este año las 
adquisiciones alcanzaron los 712 
mil dólares, el año pasado fueron 
de 1.075.807 millones de dólares. 
Algunos sostienen que esta 
situación se debe a que el año 
pasado había otro ritmo de 
venta, este año no logra repuntar 
lo deseado por las empresas. 
Mientras otros sostienen que el 
nivel de stock les provocó esa 
menor adquisición al exterior, 
también. Entonces, por un 
motivo u otro, no hay compras.
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Un stock que no baja y las menores ventas, fue lo que impulsó la caída de la importación en el primer semestre.



SOLUCIONES COMPLETAS 
PARA LOS SEGMENTOS DE

Industria 
100% brasileña

Con 22 años de historia, se 
especializa en la fabricación 
de tanques criogénicos 
para oxígeno y CO2, tanto 
estándar como a medida.

Lleva entregados más de 
4.000 equipos, 1000 reformados 
y 500 obras realizadas en el 
mercado brasileño, argentino 
y sudamericano.

Mayor proveedor de tanques 
criogénicos para Argentina.

Excelente servicio a clientes 
de primer nivel, en diferentes 
segmentos del mercado.

CO2 Y  
CRIOGENIA

nitrotec@nitrotec.com.br

www.nitrotec.com.br
+55 (11) 4894-8012
Rod. D. Pedro I, Km 94 
Barrio Mato Dentro, Itatiba 
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BREVES INTERNACIONALES

rá dos nuevas unidades 
de producción en el 
estado de Indiana para 
suministrar gases de 
ultra alta pureza a la 
primera planta de 
fabricación de SK hynix 
en Estados Unidos, el 
líder mundial surcoreano 
en chips de memoria 
avanzados. A través de 
esta inversión, que 
supera los 170 USD 
millones, Air Liquide 
respaldará la creciente 
demanda de chips de 
próxima generación, 
fundamentales para 
impulsar la revolución de 
la inteligencia arti�cial. 
La compañía suministra-
rá grandes volúmenes de 
nitrógeno, oxígeno, 
argón, hidrógeno y otros 
gases industriales a la 
nueva instalación de 
empaquetado de chips 
avanzados de SK hynix.

E
ntendiendo que una parte 
interesante del negocio pasa 
por la terapia domiciliaria, 

Linde  anuncio la adquisición de Acail 
Gas S.A., incluyendo su negocio de 
gases industriales en España y Portu-
gal, así como su actividad de terapias 
respiratorias domiciliarias en Portugal.

Esta adquisición complementa las 
actuales operaciones de Linde en 
gases industriales y cuidados domici-
liarios, y amplía de forma signi�cativa 
su presencia en la Península Ibérica.
“Esta adquisición genera importantes 
sinergias y refuerza la capilaridad de 
la red de Linde en España y Portugal. 

Al integrar las operaciones de Acail 
con las capacidades de Linde, mejo-
raremos la �abilidad del suministro y 
ofreceremos un mayor valor a 
nuestros clientes en toda la región”, 
ha señalado Baltasar Palanca, direc-
tor de la unidad de negocio de Linde 
Iberia.

Linde crece en España y Portugal 
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Air Liquide: 
170 millones 
para apoyar

industria 
del chip

A
ir Liquide ha anun- 
ciado que construi-
rá, poseerá y opera-
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E
n el marco de transformación 
digital e Industria 4.0, la planta 
de Messer Gases en Jundiaí,  

estado de São Paulo, Brasil, avanzó en 
una modernización singular.
Entre otras iniciativas, fue la aplicación 
de la solución  de "Balcão", una platafor-
ma que permite rastrear cilindros de 
gases desde la producción hasta la 
entrega. El sistema busca eliminar el uso 
de formularios en papel que podían 
generar errores de interpretación o 
extraviarse. Con una señal de red 
ampliada y fortalecida, la operación 
ganó en e�ciencia y con�abilidad.

Messer con
control digital

de cilindros
en Brasil 

Air Products cancela
los proyectos "verdes"

Arizona, Estados Unidos.
De esta forma el dinero afectado pasará 
a pérdida, pero tiene que ver con la 
estrategia de volver a los negocios 
rentables y tradicionales. El hidrógeno 
azul tiene que ver con la descarbo-
nización de la economía global.

El actual director ejecutivo, Eduardo 
Menezes, detuvo el gasto en el 
proyecto y otros de similar caracte-
rísticas. Hay que recordar que el 
anterior CEO, Sei� Ghasemi, fue 
destituido por los inversores en 
medio de la preocupación por la 
exposición al riesgo de la empresa 
en proyectos de hidrógeno limpio 
de alto costo de capital.

A
ir Products abandonó dos 
proyectos de hidrógeno azul. 
Uno en Luisiana y otro en



MERCADO
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Estarán en funcionamiento entre el 2027 y el 2028.

Cascia Gases amplía su límites 
productivos y comerciales

Firmó contrató 
para adquirir tres
plantas criogénicas 
de oxígeno líquido 
(LOX), nitrógeno 
líquido (LIN) y 
argón líquido 
(LAR). Y una planta 
de dióxido de
carbono (CO2).

fabricantes líderes de China, para 

que le provea cuatro plantas de 

producción: tres plantas criogéni-

cas de oxígeno líquido (LOX), 

nitrógeno líquido (LIN) y argón 

líquido (LAR). Y una planta de 

dióxido de carbono (CO2).

Entre el 2027 y el 2028 estarán en 

marcha los equipos, que se 

"articulan sobre un modelo 

productivo innovador que 

integra generación de energía y 

producción de gases del aire".

Las plantas "se instalarán en 

puntos estratégicos de la región e 

integrarán sistemas propios de 

proyectado a escala regional”. Y 

de esta forma se "consolida el 

plan de expansión territorial, 

rea�rmando su compromiso 

con la inversión productiva, la 

innovación tecnológica y el 

para la industria y el sistema de 

salud", a partir de un "nuevo 

modelo de producción y 

distribución de gases del aire, 

donde la e�ciencia energética, 

la innovación tecnológica y la 

proximidad a los mercados 

serán los pilares de una oferta 

más competitiva para Argenti-

na", sostuvo la empresa en un 

comunicado de prensa. 

Lo que se podría decir es que 

Cascia Gases va en busca de 

generación eléctrica a gas 

natural, optimizando costos 

energéticos y logísticos y apor- 

tando mayor �exibilidad opera-

tiva", informó la empresa 

tucumana.

Hay que recordar que Cascia 

Gases tiene el 9% del mercado 

del país, siendo el tercer opera-

dor. Además, posee estableci-

mientos propios en su Tucumán 

natal, Córdoba, Santa Fe y la 

estratégica provincia de 

Buenos Aires.

El aumento de la capacidad de 

producción que lleva adelante 

Cascia Gases servirá para replicar 

“el mismo esquema que ya opera 

en el noroeste argentino, ahora 

C
ascia Gases �rmó un 

acuerdo estratégico con 

TewinCryo, una de los 

OXÍGENO PSA  
MEDICIÓN DE PARÁMETROS DE GASES

COMPRESORES DE AIRE 100% LIBRE DE ACEITE
BOMBAS DE VACIO

POLIDUCTOS Y ACCESORIOS
SISTEMAS ALTA PRESIÓN

RAMPA CILINDROS
TABLEROS CONTROL

INGENIERÍA EN GASES MEDICINALES DEL AIRE
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Cascia Gases pretende instalar esos equipos productivos en distintos puntos del país, con el �n de consolidar un per�l federal. Ya está presente en 14 provincias del 
centro al norte del país.

25
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ACTUALIDAD REDES

METROGAS DEBE MÁS DE LA MITAD DEL MONTO. LE SIGUE CAMUZZI GAS.

Distribuidoras deben $46 mil
millones por gas importado

Es por el gas que
adquirieron en los
meses pico de
consumo a Enarsa.

Si se desgrana por distribuidoras,
Metrogas, que cubre el AMBA y es la
mayor distribuidora del país, es la que
acumula el mayor monto deudor: $
26.655 millones. El dato no escapa a la
sorpresa, teniendo en cuenta que la fir−
ma es parte del pool de empresas que
están bajo control accionario YPF.
En segundo lugar se encuentra Camuz−
zi Gas del Sur con $ 13.511 millones y
Camuzzi Gas Pampeana con $ 4.088
millones, lo que totaliza la distribuidora
manejada por Alejandro Macfairlane es
de $17.599 millones de pesos.
Entre las distribuidoras con deuda
menores o controlables, se encuentran:
Distribuidora Gas Cuyana, que asciende
a $ 1.033 millones, y Distribuidora Gas
del Centro con $ 957 millones. Por su
parte, Litoral Gas $ 228 millones y Gas−
nea adeuda $ 192 millones. 
Párrafo aparte merece destacarse que
la distribuidora Naturgy Gas y su contro−
lada Gasnor (que opera en el NOA) no
registran deudas.

Nacional Regulador del Gas (Enargas),
y que fue difundida en la exposición que
dio el Jefe de Gabinete, Agustín Rossi,
en el Congreso ante la Cámara de Dipu−
tados. 

Siete de las nueve distribuidoras de
gas por red, que operan las distintas

áreas de concesión, concentran una
deuda de $46.664 millones, por el gas
importado que adquirieron en los meses
pico a la empresa pública Enarsa.
Esto se debe a que, si bien las distribui−
doras adquieren el gas natural a los pro−
ductores, Enarsa es la que comercializa
el gas importado de Bolivia y el que lle−
ga al país por barco como Gas Natural
Licuado (GNL), y que se distribuye en
los meses de pico de consumo. 
La deuda de las distribuidoras por la
compra de gas a Enarsa (ex IEASA),
que asciende a $46.664 millones. El
dato surgió de la información del Ente

Una deuda que se originó en los últimos años epígrafe y que ahora se espera tener solución prontamen−
te. 

duplicar, como mínimo su producción, e 

ingresar en la fabricación de CO2, algo que 

hasta el momento se proveía desde los 

fabricantes locales.

Lo que se observa con esta jugada es la 

capacidad para incrementar la presencia de 

manera sólida, tanto con equipamiento, 

parque de envases y logística, como así  

también buscar ahorro de costos como fue la 

incorporación de una usina de generación 

eléctrica, en Tucumán, para autogenerarse. 

El crecimiento de la empresa se entiende con 

la presencia en 14 provincias, de manera 

concreta. Tanto con distribución de los 

diferentes gases (vía distribuidores) como así 

también con la instalación de tanques �jos en 

el segmento del oxígeno medicinal, en 

establecimientos públicos como privados.

El crecimiento alimentado

Desde que puso su primera planta propia en 

2017, Cascia Gases fue creciendo año tras año. 

Saltos productivos y avance en otras provincias, 

fueron las características. 

El segundo hito, en el 2024, fue cuando la 

Resolución N° 90 de la Secretaría de Comercio 

de la Nación, informó que la Comisión Nacio-

nal de Defensa de la Competencia (CNDC), 

dictaminó que la �rma fuese la adjudicataria 

de la compra de los activos que se desprendió 

Praxiar para lograr la fusión en la Argentina 

con Linde.

De esta forma, Cascia Gases se convierte en el 

tercer productor del mercado nacional en gases 

medicinales e industriales. Y extendió su territo-

rialidad con establecimientos propios en 

Córdoba y Santa Fe. Y a partir de allí tuvo una 

ascendencia comercial en 14 provincias. 

Después vendría la instalación de la segunda 

planta de producción en su establecimiento de 

Lules, Tucumán, y la reciente instalación de una 

usina eléctrica propia de seis megas, alimenta-

da a gas natural.

El otro avance importante fue la compra de la 

�rma Gases Comprimidos, de la familia Garga-

no, accediendo a un lugar estratégico como es 

el Parque Industrial de Pilar, en el norte del 

conurbano bonaerense. 

Con la adquisición de estas cuatro nuevas 

planta de producción da otro salto importante. 

Habrá que esperar, qué es lo nuevo que se va 

cocinando para el futuro mediato.

Las Tres plantas, estarán en producción entre el 2027 y el 2028, "se articularan sobre un modelo productivo 
innovador que integra generación de energía y producción de gases del aire". Además estarán ubicadas en 
distintas regiones estratégicas. 
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MERCADO

El CITEP celebró la muy baja accidentología.

El transporte criogenico
es "bien" seguro

Las normas que se 
respetan, generan 
resultados
positivos.

medicinal, de acuerdo al trabajo 
y estadística que elabora el 
Centro de Información para 
Emergencias en el Transporte 
(Citep), que depende de la 
Cámara Argentina del Transpor-
te Automotor de Mercancías y 
Residuos Peligrosos (Catamp).
En el Boletín Técnico N° 110, se 
observa "la valiosa información" 
que surge de elaborar una 
estadística, desde el 2009, que 
permite trabajar en la seguridad 
y calidad de la mercancía 
transportada.
El Boletín sostiene que entre el 
2017 el 2024, solo se registraron 

una sola colisión.
Lo importante a destacar, 
también, es que no hubo 
víctimas fatales. Solamente seis 
heridos. Y los accidentes se 
dieron en zonas despobladas, y 
ninguno en grandes centros 
urbanos.

"seis accidentes de transporte 
de oxígeno medicinal, en 
diferentes rutas del país".
Los accidentes ocurrieron las 
provincias de San Luis, Santa Fe, 
Chubut, Neuquén y Salta. En los 
mismos hubo vuelco de la 
unidad, pérdida de producto y 

E
ntre el 2017 y el 2024, solo 
hubo seis accidentes en el 
transporte de oxígeno

Centenares de camiones circulan a lo largo y ancho del país, seis accidente, sin 
victimas, en cuatro provincias, en ocho años.



Nitrotec y el pos venta 
para toda la región

Carlos Tadeo asegura que desde San Pablo pueden dar respaldo técnico y de repuestos frente a las otras propuestas que están 
en el otro extremo del hemisferio.
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que les permitirá lograr la ex-
pansión de nuevas fronteras
comerciales en distintos rinco-
nes del país y en otros países.
Entre ellas, se destacan: Cascia
Gases, Oxitesa y Avedis
En el caso de Cascia Gases en
el próximo mes de enero pon-
drá en marcha su nueva planta
criogénica, en la provincia de
Tucumán, lo que permitirá tri-
plicar su producción, en el es-
tablecimiento ubicado en la
ciudad de Lules.
Por si esto fuese poco ya tie-
nen firmado el contrato de
compra para una nueva planta
para ser ubicada en la provin-
cia de Córdoba, con el fin de
lograr el objetivo de una com-
pañía federal, con distintas
unidades productivas en los
principales polos productivos
del país. El avance fue motori-
zado por visión comercial, la
toma de créditos bancarios y
estrategias de producción.
La otra compañía que se debe-
ría destacar por su performan-
ce es Oxitesa. Se consolida con
su centro de distribución en
Perú (CO2, oxígeno y otros ga-
ses) y su a apuesta a España,
tras la adquisición de una plan-
ta de oxígeno. De esta forma,
la empresa fundada por el in-
geniero ˘lvaro Herrera, co-
menzó a recorrer un vuelo in-
ternacional y diversificado,
que incluye también oficinas
comerciales en Miami, para la
importación y exportación de
equipos, productos y acceso-
rios para el sector de los gases
industriales y el oxígeno medi-
cinal.
En este sentido no podemos
dejar de mencionar Avedis,
que transita la etapa final para
la instalación del equipo ASU
en su establecimiento ubicado

en la localidad de 2 de Abril,
en el sur del Gran Buenos Ai-
res. De esta forma, continuará
abasteciendo de manera con-
solidada diversos segmentos
del mercado.
En el caso de las empresas pro-
ductoras de CO2, no hay que
dejar de mencionar la buena

En el caso de las empresas mul-
tinacionales se observaron
cambios directivos. También
hay movimientos, que implica
cierre de depósitos, con el ob-
jetivo de un mayor control y
ajuste en lo que tienen que ver
con la logística, que en estos
últimos dos años presenta un
costo muy alto.
Párrafo aparte merece señalar-
se la objeción a la fusión en la
Argentina de Linde y Praxair,
que todavía no alcanzó la
aprobación por parte de Comi-
sión Nacional de Defensa de la
Competencia (CNDC). En el
mes de mayo hubo una reu-
nión entre el Organismo y eje-
cutivos de ambas empresas pa-
ra exponer sus argumentos.
Hasta el cierre de ésta edición,
todavía no hubo una Resolu-
ción final. Porque de aprobar-
se la fusión, así como está,
quedaría una sólo empresa
que tendría entre el 55 y el
58% del mercado interno.
El mostrador
En la edición 65 de AIRGAS
Noticias, del mes pasado de
mayo, se realizó una encuesta
con 56 distribuidores, los cua-
les están ubicados en las distin-
tas regiones  del país.
Entre las preguntas, estaba la
de las expectativas de venta
para este año. El resultado dio
que el 74% consideró que se-
rán „buenas‰, un 10% „muy
buenas‰ y solo un 16% „ma-
las‰. En esa encuesta, el 62%
de los distribuidores considero
que vendía entre más e igual
que a los tiempos de pre pan-
demia.
Esos datos coinciden sobre la
mayor demanda que existió en
las distintas ramas industriales,
que se verifica en que ya está
en uso el 71% de la capacidad

marcha que tienen las dos
principales firmas nacionales:
Gascarbo y Gas Chiantore. Su
marcha se puede ver en su ca-
pacidad de provisión, tanto en
el mercado interno como las
exportaciones a los todos los
países limítrofes con son: Uru-
guay, Paraguay, Brasil y Chile.

Los insumos y la energía, con valores a tener en cuenta.

Las nuevas plantas de producción, una apuesta de la industria nacional.

A. Aberastain 239, Morón (1708) - Buenos Aires I Tel: (5411) 4696-0932 - Telefax: (5411) 4696-2577 I infosopletesliga@gmail.com - ligaventas1@gmail.com

INVERSION
EMPRESAS

La empresa brasilera se posiciona como referente en Sudamérica.

L
a ciudad de San Pablo, 
Brasil, parece que está 
lejos, pero también cerca

cuando se piensa en la repara-
ción de grandes tanques de 
almacenaje.
Y en esa ciudad se encuentra 
Nitrotec la fabricante de tanques 
criogenicos, con importante 
llegada a toda Sudamérica.
Por eso, cuando un equipo 
requiere algún tipo de servicio de 
reparación de manera urgente, 

Ofrece soluciones
a partir de las 48 
horas. Servicio
técnico y
respuestos.

entre 48 y 72 horas, Nitrotec dice 
presente, para alcanzar solucio-
nes satisfactorias. 
Por este motivo se convirtió en 
un actor y proveedor privilegiado 
para toda la industria de los gases 
del aire en el cono Sur. Un 
fabricante que en poco tiempo 
puede resolver el pos venta. 
"Nosotros hacemos mucho 
trabajo de este tipo porque 
logramos adecuarnos a los 
tiempos que requiere el sector", 
  

señalan desde la empresa.
La reparación incluye tanto a sus 
propios tanques, como así 
también de la competencia 
China. Que por distancia y sin 
tener representantes locales, 
dejan a la suerte a los fabricantes 
y distribuidores usuarios de este 
tipo de recipientes.
Desde la empresa informan que 
muchas veces hacen el manteni-
miento tanto en el Brasil como en 
los distintos países de la región.
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medicinal, las medidas grandes 
son las de mayor demanda y 
una tendencia a pedir cilindros 
de aluminio. 
Pero lo que se lleva a mayor 
cantidad de lo producido, son 
los cilindros para GNC. El precio 
de la nafta, un 70% más caro que 
el metro cúbico de gas natural, 
movió en una espiral ascenden-
te la producción y comercializa-
ción de los tubos. 
Frente a la competencia tanto del 
Brasil como la de China, fruto de las 
caídas arancelarias, pero también 
de un dólar planchado arti�cial-
mente que termina subsidiando a 
las empresas de esos dos países, 
los fabricantes argentinos dan 
batalla para mantener su presencia 
con calidad, precio y servicio. Y en 
eso están.

mercado, en segmentos donde 
se ven crecimientos y en otros 
ya se encontraron la meseta. 
Desde las �rmas nacionales 
coinciden en que hay mucha 
competencia, "y es muy fuerte". 
La disputa de mercado se da 
entre las empresas locales, como 
así también con la importación 
de China y Brasil. Y esa compe-
tencia, desde el lado argentino, 
se responde con mucha 
experiencia y alta tecnología.
Como ya viene escribiendo 
desde siempre AirGas Noticias, 
hay algunos importadores que 
se arriesgan a importar sin 
saber realmente lo que 
compran, entonces cuando el 
tubo está en la Argentina y listo 
para ser cargado en algún lugar, 
"capaz que no te lo recargan, y 
eso es lo complicado y lo que no 
favorece a nosotros", dicen 
desde una de las empresas más 
antiguas del país.
Los números de la importación 
hablan por sí solos, aunque no 
hay una especi�cación de los 
cilindros provistos desde 
terceros países. Según datos del 
Instituto Nacional de Estadísti-
cas y Censos (Indec), es que en 

L
a comercialización de 
cilindros para gases del 
aire acompaña el ritmo del

es sabido que las empresas 
fabricantes de cilindros para 
gases del aire, también tienen 
su fuerte en la producción de 
los tubos dirigidos al segmento 
del gas natural comprimido 
(GNC). Uno de los fabricantes 
describe la situación: “se 
empezó a mover y mucho”.
Lo que uno puede rastrear entre 
los sectores comerciales de las 
empresas fabricantes, es que las 
ventas se mantienen en el 
sector industrial. En el rubro 
alimenticio salen los cilindros 
pequeños para alimentar los 
dispenser de aguas u otras 
bebidas, como la cerveza. 
Mientras que se mantiene el 
cilindro para argón y nitrógeno 
para industrias y casas de 
ferreterías. En el oxígeno 

el rubro recipientes para gases 
comprimidos, entre enero a 
mayo del 2026 se importó por 
4.719.680 dólares. Hay un peso 
neto en kilos, pero no se visuali-
za la diferencia por unidades de 
cilindros. Lo que sí está claro es 
que el 80% provino de China y 
un 10% de Brasil. El resto desde 
una docena de países. 
Si los datos de importación del 
2026 se anualizaran, podríamos 
decir que habría una baja 
respecto al 2025. Porque el año 
pasado se importó por 
14.831.924 millones de dólares, 
siendo la mayor importación 
desde las tierras del Brasil, por 
un total de seis millones, y 
seguida de cerca de China por 
cinco millones.
Volviendo al mercado interno, 

ESTRATEGIA

Los cilindros nacionales en
escena, demanda e importación

China y Brasil, los principales países competidores.

Analizamos cómo 
viene la producción 
nacional, la
importación y la 
demanda según
los segmentos.
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La producción nacional hace frente a partir del precio, la calidad y el servicio, en un mercado híper competitivo, donde la 
competencia desleal de lo importado dice presente. 
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Observan una expansión local y también global.

ESAB sigue creciendo
en los Estados Unidos

centrales de gas, complemen-
tando nuestros negocios GCE
y Victor‰, explicaron desde
ESAB.
La firma Ohio Medical, que
posee una experiencia de más
de 100 años, tiene su unidad
de producción en Gurnee, Illi-
nois, y emplea aproximada-
mente a 100 personas. Estar
dentro del Jrupo ESAB le per-
mitirá „acelerar la expansión a
nivel mundial‰.

Mayor presencia en mercado
También con un comunicado
a la Bolsa de NY, ESAB Corpo-
ration informó la asociación
con la cadena de tiendas mi-
noristas Northern Tool +
Equipment, especializada en
herramientas y equipos de ca-
lidad. 
"ESAB está encantado de aso-
ciarse con un minorista de
confianza como Northern
Tool + Equipment en los EE.
UU. Esta asociación significa
que los soldadores y fabrican-

con la cadena de tiendas mi-
norista Northern Tool + Equip-
ment, la cual tiene 125 puntos
de venta.

Más oferta de productos
En un comunicado de prensa,
ESAB Corporation anunció la
compra de Ohio Medical, una
de las firmas líderes en regula-
dores de oxígeno y sistemas
centrales de gas, por un valor
de $127 millones dólares.
„Ohio Medical aumenta nues-
tro mercado servido en Améri-
ca del Norte para reguladores
de oxígeno médico y sistemas

tes de todos los niveles han
ampliado el acceso a nuestros
mejores productos en su cla-
se", dijo Shyam P. Kambeyan-
da, director ejecutivo de
ESAB.
Los productos de marcas se-
lectas de ESAB (ESAB, Victor
® Gas Equipment y Tweco ® )
están disponibles en toda la
cadena minorista de Northern
Tool + Equipment, que incluye
más de 125 tiendas en el me-
dio oeste y la costa este. Los
productos también estarán
disponibles en el portal de
ventas: northerntool.com, con
una cobertura a todo el país.

ESAB, quiere ser líder en tierras de gran competencia.

13
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INVERSIÓN

Por qué la minería, el petróleo
y el gas no requieren de

plantas nuevas de oxígeno 

Un análisis para entender el fenómeno. 

En los próximos 
años liderarán las 
exportaciones 
nacionales, y sin 
embargo todavía 
no hay proyectos 
nuevos para esas 
regiones. 

de su economía. Por un lado 
todo el sector del petróleo del 
gas, a través de Vaca Muerta, el 
sector de la minería que abarcan 
cinco provincias cordilleranas. 
En esa lógica toda se suponer 
qué rol juegan los gases del aire, 
a partir de su demanda enfocada 
y la extendida en el tiempo. 
Interesante para ver cómo será 
el desarrollo en los próximos 
años y entender, que pese al 
boom de ambos sectores, 
todavía no hay planes de instala-
ción de una planta on site en las 
provincias donde se desarrollan. 

Por tierra patagónica 
Para entender la magnitud del 
negocio en la producción de 
gas y petróleo de la Argentina, 
se puede decir que para mante-
ner el actual volumen alcanza-
do por Vaca Muerta, se requie-
re, aproximadamente, entre 
15.000 y 20.000 millones de 
dólares anuales. Esto es sólo de 
las empresas que están ya 
produciendo. A su vez, se 
sumarán otros jugadores, en 
otras cuencas. 
En el caso de los gases del aire, 
la demanda en el segmento del 
gas y el petróleo es continua. 
Los gases para el área metalúr-
gica son constantes en argón, 

oxígeno industrial, acetileno, 
entre otros. Mientras que el 
nitrógeno se utiliza para el 
momento de la extracción. Su 
utilización, en granes volúmenes, 
es de manera permanente 
porque se lo inyecta a los pozos 
no convencionales para lograr 
una mejor producción. Y en el 
caso de los gases nobles, los 
pedidos se concentran en los 
laboratorios, urgentes de contro-
lar la calidad de los �uidos.
Se entiende que el fenómeno de 
Vaca Muerta, convertirá a la 
Argentina en un exportador 
global de GNL,  petróleo o GLP. 
Entonces, lo que llama la atención 
es que el corazón hidrocarburí�-

L
a economía del país tiene 
a dos industrias donde 
juega parte importante

Los dos segmentos que impulsan la economía nacional tienen disímiles demandas de gases industriales. Sin embargo, 
todo suma.
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co patagónico no hay planes de 

instalarse un nuevo punto de 

producción local.

Entonces vale hacerse la pregun-

ta: ¿por qué? Algunos operado-

res del sector, sostienen que hay 

sobrante de producto en el país. 

Es el producto que sale de las 

diferentes plantas on site que ya 

están a lo largo y ancho del país. 

Principalmente en la provincia de 

Buenos Aires. Por ende, el costo a 

resolver es el �ete, y mientras eso 

esté cubierto, la necesidad mayor 

de una planta no existirá.

Hoy todo ese segmento se 

encuentra muy bien abastecido 

tanto por las grandes empresas, 

como Linde o Air Liquide, como 

así también por una red impor-

tante de distribuidores indepen-

dientes, qué tienen diferentes 

tipos de tamaños y capacidades 

logísticas.

En suelo cordillerano

Si se analiza el sector de la 

minería se podría observar 

también una situación similar al 

petróleo del gas, pero con menor 

demanda. 

Es sabido qué hay proyectos de 

inversión en el sector que 

alcanzan, según cifras o�ciales, 

los US$ 44.200 millones de 

dólares. La inversión no es toda 

juta a la vez, sino con desembol-

sos a cuentagotas. Lo que sí se 

puede decir, es que las exporta-

ciones actuales rondan los 3500 

millones de dólares anuales. Y 

para la próxima década se 

proyecta, como mínimo, 

duplicarlas.

¿Y entonces se requieren gases 

del aire? Otro operador regional 

consultado, da algunas pistas. La 

mayor demanda, en volumen, se 

encuentra en los primeros meses 

de un proyecto. Es cuando se 

desarrollan y asientan las bases o 

campamentos de producción en 

campo, al pie de la Cordillera. 

9

mos con una planta que está en
funcionamiento y que está res-
pondiendo muy bien en mate-
ria de productividad", aseveró el
empresario.
Por último, no dejó de mencio-
nar que "el proyecto de Chubut
(la instalación de un planta de
producción de oxígeno medici-
nal) sigue firme y continuamos
evaluando el tipo de inversión a
realizar, si tomamos o no crédi-
tos para seguir avanzando, en-
tre otras cosas".

Los horizontes internacionales
En el plano de los negocios in-
ternacionales, Herrera adelantó
que dentro de 7 meses ya esta-
rá operando la planta de oxíge-
no que adquirió en España, en
la región De la Mancha.
"Ya tenemos conversaciones
avanzadas con los potenciales
clientes y estamos viendo de to-
mar algún tipo de préstamo pa-
ra financiar los primeros pasos
comerciales", dijo.
La estrategia en tierras ibéricas
tiene que ver también con la ex-
periencia preexistente en Salta,
por eso un grupo de ingenieros
de Salta ya trabajan junto al
personal de Oxitesa España pa-
ra la elaboración de todos los
sistemas e infraestructura hospi-
talaria que ofrecerán en este
mercado.
Por otro lado, en Perú, donde
desarrolla el negocio de la distri-
bución de co2 para la industria
de las bebidas gaseosas, enfati-
zó que „va a toda marcha‰ y
precisó que en estos momentos
„estamos vendiendo más de lo
que nuestros proveedores pue-
den abastecernos‰.
Por ésta situación, adelantó que
„ya estamos estudiando la in-
versión para instalar una propia
planta y que nos pueda permitir
dar un nuevo salto de creci-
miento en el mercado perua-
no".
También estamos vendiendo

oxígeno medicinal que en su
momento con la pandemia fue
muy vigorosa la demanda pero
que en este momento volvió a
una demanda normal.Como se
ve, y pese a los vaivenes, la si-
tuación para Oxitesa se expresa
con un horizonte de desarrollo.
„Estamos dando pasos más con-
trolados, porque las inversio-

nes, en estos momentos, son
más grandes y debemos ser cau-
tos y seguros‰, concluyó.   

Las grandes empresas con pandemia o con guerra, siempre con 
buenos resultados

METALURGICA

�����������������������������������

FABRICA DE CAPUCHONES,
BRIDAS PARA TUBOS DE GASES

Calle 97 (San Pedro) N°4979 - (1653) Villa Ballester 
           (011) 3253-7923

E-mail: metalurgicaerrece@hotmail.com 

Durante seis u ocho meses se 

despachan miles de metros 

cúbicos de argón, o mezclas y 

algún otro gas más. Acá incide 

mucho lo que sería el consumo 

metalúrgico.  

Cuando el proyecto ya está en 

marcha y produciendo, lo que sale 

son los gases para laboratorio, 

principalmente. Y en algún tipo de 

mineral se utiliza de manera 

constante el CO2 para el proceso 

de extracción y producción.

Lo que sí coinciden ambas indus-

trias es que requieren servicios 

que incluyen al nitrógeno para 

distintos procesos de limpiezas o 

calibraciones. Lo cual termina 

siendo un mayor negocio el 

brindar un servicio que vender 

metros cúbicos de algún gas. Por 

ejemplo, es muy común el 

servicio de limpieza de ductos 

con nitrógeno en el sector petro-

lero gasífero, servicio que se le 

llama "barrido".

A modo de conclusión, se puede 

decir que la demanda de gases 

será importante, pero en la 

magnitud su�ciente para suplir la 

caída de ventas en el sector 

industrial, debido al parate que 

hay en distintos segmentos. 
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INVERSIÓN MERCADO

Sumó a su portfolio comercial para la región mediterránea.

Sudeste Gases quiere crecer
con la soldadura robótica 

Con los equipos
ESAB - Sumig,
proponen soluciones 
llave en mano para 
fabricantes de agro 
máquinas. 
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que les permitirá lograr la ex-
pansión de nuevas fronteras
comerciales en distintos rinco-
nes del país y en otros países.
Entre ellas, se destacan: Cascia
Gases, Oxitesa y Avedis
En el caso de Cascia Gases en
el próximo mes de enero pon-
drá en marcha su nueva planta
criogénica, en la provincia de
Tucumán, lo que permitirá tri-
plicar su producción, en el es-
tablecimiento ubicado en la
ciudad de Lules.
Por si esto fuese poco ya tie-
nen firmado el contrato de
compra para una nueva planta
para ser ubicada en la provin-
cia de Córdoba, con el fin de
lograr el objetivo de una com-
pañía federal, con distintas
unidades productivas en los
principales polos productivos
del país. El avance fue motori-
zado por visión comercial, la
toma de créditos bancarios y
estrategias de producción.
La otra compañía que se debe-
ría destacar por su performan-
ce es Oxitesa. Se consolida con
su centro de distribución en
Perú (CO2, oxígeno y otros ga-
ses) y su a apuesta a España,
tras la adquisición de una plan-
ta de oxígeno. De esta forma,
la empresa fundada por el in-
geniero ˘lvaro Herrera, co-
menzó a recorrer un vuelo in-
ternacional y diversificado,
que incluye también oficinas
comerciales en Miami, para la
importación y exportación de
equipos, productos y acceso-
rios para el sector de los gases
industriales y el oxígeno medi-
cinal.
En este sentido no podemos
dejar de mencionar Avedis,
que transita la etapa final para
la instalación del equipo ASU
en su establecimiento ubicado

en la localidad de 2 de Abril,
en el sur del Gran Buenos Ai-
res. De esta forma, continuará
abasteciendo de manera con-
solidada diversos segmentos
del mercado.
En el caso de las empresas pro-
ductoras de CO2, no hay que
dejar de mencionar la buena

En el caso de las empresas mul-
tinacionales se observaron
cambios directivos. También
hay movimientos, que implica
cierre de depósitos, con el ob-
jetivo de un mayor control y
ajuste en lo que tienen que ver
con la logística, que en estos
últimos dos años presenta un
costo muy alto.
Párrafo aparte merece señalar-
se la objeción a la fusión en la
Argentina de Linde y Praxair,
que todavía no alcanzó la
aprobación por parte de Comi-
sión Nacional de Defensa de la
Competencia (CNDC). En el
mes de mayo hubo una reu-
nión entre el Organismo y eje-
cutivos de ambas empresas pa-
ra exponer sus argumentos.
Hasta el cierre de ésta edición,
todavía no hubo una Resolu-
ción final. Porque de aprobar-
se la fusión, así como está,
quedaría una sólo empresa
que tendría entre el 55 y el
58% del mercado interno.
El mostrador
En la edición 65 de AIRGAS
Noticias, del mes pasado de
mayo, se realizó una encuesta
con 56 distribuidores, los cua-
les están ubicados en las distin-
tas regiones  del país.
Entre las preguntas, estaba la
de las expectativas de venta
para este año. El resultado dio
que el 74% consideró que se-
rán „buenas‰, un 10% „muy
buenas‰ y solo un 16% „ma-
las‰. En esa encuesta, el 62%
de los distribuidores considero
que vendía entre más e igual
que a los tiempos de pre pan-
demia.
Esos datos coinciden sobre la
mayor demanda que existió en
las distintas ramas industriales,
que se verifica en que ya está
en uso el 71% de la capacidad

marcha que tienen las dos
principales firmas nacionales:
Gascarbo y Gas Chiantore. Su
marcha se puede ver en su ca-
pacidad de provisión, tanto en
el mercado interno como las
exportaciones a los todos los
países limítrofes con son: Uru-
guay, Paraguay, Brasil y Chile.

Los insumos y la energía, con valores a tener en cuenta.

Las nuevas plantas de producción, una apuesta de la industria nacional.
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  que bene�cian a los usuarios argentinos.

En diálogo con AirGas Noticias, 
Rovetto señaló que la novedosa 
propuesta vino también de la 
necesidad de los clientes. 
“Muchos nos decían, cuando 
traes algo novedoso e integral, 
porque en los últimos años se 
aceleró la incorporación de 
tecnologías orientadas a mejorar 
la productividad, la precisión y la 
e�ciencia de los procesos indus-
triales, en tareas complejas como 
la soldadura de componentes y 
estructuras metálicas. Así que 
aquí estamos”.
La presentación de la novedad 
fue en AgroActiva 2026, una de 

“Es una oferta que no tiene que 
ver con ofrecer algo y sacarlo de 
la estantería, sino modelar una 
solución al requerimiento del 
cliente”, precisa Roberto Rovetto, 
socio gerente de la empresa 
asentada desde hace 25 años en 
la localidad de Marcos Juárez, 
Córdoba.
Los equipos robotizados están 
enfocados al segmento de 
fabricantes de maquinaria agrícola. 
Y en la región donde está asentada 
la empresa, en el sudeste cordo-
bés, tiene una gran presencia, 
junta a la vecina Santa Fe, de 
fabricantes de maquinaria agraria. 

opción era máquinas herramientas 
al precio más competitivo o buscar 
una variante más compleja pero 
pensada en el largo plazo. Sudeste 
Gases optó por la segunda.
Desde principio de año hasta su 
presentación en AgroActiva 2026, 
en el mes de junio pasado, Sudeste 
Gases junto a ESAB – Sumig, 
comenzó a ofrecer y comercializar 
todos los equipos de la división 
especializada en soldadura roboti-
zada y automatización industrial 
del grupo internacional.

L
a idea era crecer para un 
sector que pudiera revertir 
la retracción de ventas. La

Sudeste Gases se consolida como un proveedor integral para la industria metalúrgica cordobesa. Desde gases
industriales hasta equipos de soldadura robotizada, como es ahora.
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 las mayores ferias y exposiciones agroin-
dustriales. “Allí mostramos un equipo 
ante unos treinta fabricantes, y de esa 
reunión ya estamos trabajando en 
cuatro presupuestos concretos”, señala 
Rovetto. Estos primeros presupuestos se 
hacen con el acompañamiento de las 
empresas ESAB – Sumig. Los próximos, el 
objetivo, es que los realice el equipo que 
tiene a su cargo ésta unidad de nego-
cios, la cual se capacitó tanto en las 
sedes de Buenos Aires como en Brasil, de 
las empresas representadas.
Hay que recordar que Sumig, una empre-
sa de origen brasilero y fundada en 1980, 
fue adquirida en el 2024 por ESAB, y 
desde entonces se enfocó en ser la 
división especializada en soldadura 
robotizada y automatización industrial, 
desde donde se brindan soluciones de 
acuerdo a las soluciones requeridas. 
“Creo que ESAB está presentando una 
combinación ideal: tecnología a través 
de la robotización y un profundo conoci-
miento de los procesos de soldadura”, 
sostiene Rovetto.
Además de la capacitación al equipo 
comercial y técnico de venta de soldadu-
ra robotizada, Rovetto explica que “siem-
pre la primera venta se hace, pero el 
desafío es la segunda y las venideras. Por 
eso estamos trabajando a full en el post 
venta. Desde lo técnico, en como armar 
una solución y como acompañarla, hasta 
tener el stock su�ciente de todas las 
piezas de los equipos. Porque un robot 
termina siendo el corazón del proceso 
industrial. Entonces, no se puede esperar 
60 a 90 días por un repuesto. Nosotros ya 
tenemos el stock para que en 24/48 horas, 
el repuesto este colocado y la soldadora 
robotizada en funcionamiento”.
Además de terminar y desarrollar las 
cuatro propuestas, Sudeste Gases 
comenzará un recorrido de presentación 
en la provincia de Córdoba y en Santa Fe, 
entre las ciudades de Las Parejas y 
Rosario. “Vemos interés en una propues-
ta que hace competitiva a los fabrican-
tes”, fundamenta este empresario que 
inició su actividad hace 25 años, con la 
experiencia previa que le dejó su papá, 
que en 1970 empezó a cilindros de gases 
industriales en su ciudad natal.
Sudeste Gases tiene dos puntos de venta: 
Marcos Juárez y Córdoba Capital. Emplea 
a 25 personas y amplia cartera comercial 
que incluye desde pequeños talleres 
hasta grandes industrias. A modo de 
cierre, sostiene que “estamos contentos 
por el desafío. Y apostamos a él”.

Las nuevas instalaciones sirven para la reparación de tanques para las empresas de 
los gases del aire, como así también a otras de diferentes rubros, como Buquebus o 
Pampa Energía.
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mos con una planta que está en
funcionamiento y que está res-
pondiendo muy bien en mate-
ria de productividad", aseveró el
empresario.
Por último, no dejó de mencio-
nar que "el proyecto de Chubut
(la instalación de un planta de
producción de oxígeno medici-
nal) sigue firme y continuamos
evaluando el tipo de inversión a
realizar, si tomamos o no crédi-
tos para seguir avanzando, en-
tre otras cosas".

Los horizontes internacionales
En el plano de los negocios in-
ternacionales, Herrera adelantó
que dentro de 7 meses ya esta-
rá operando la planta de oxíge-
no que adquirió en España, en
la región De la Mancha.
"Ya tenemos conversaciones
avanzadas con los potenciales
clientes y estamos viendo de to-
mar algún tipo de préstamo pa-
ra financiar los primeros pasos
comerciales", dijo.
La estrategia en tierras ibéricas
tiene que ver también con la ex-
periencia preexistente en Salta,
por eso un grupo de ingenieros
de Salta ya trabajan junto al
personal de Oxitesa España pa-
ra la elaboración de todos los
sistemas e infraestructura hospi-
talaria que ofrecerán en este
mercado.
Por otro lado, en Perú, donde
desarrolla el negocio de la distri-
bución de co2 para la industria
de las bebidas gaseosas, enfati-
zó que „va a toda marcha‰ y
precisó que en estos momentos
„estamos vendiendo más de lo
que nuestros proveedores pue-
den abastecernos‰.
Por ésta situación, adelantó que
„ya estamos estudiando la in-
versión para instalar una propia
planta y que nos pueda permitir
dar un nuevo salto de creci-
miento en el mercado perua-
no".
También estamos vendiendo

oxígeno medicinal que en su
momento con la pandemia fue
muy vigorosa la demanda pero
que en este momento volvió a
una demanda normal.Como se
ve, y pese a los vaivenes, la si-
tuación para Oxitesa se expresa
con un horizonte de desarrollo.
„Estamos dando pasos más con-
trolados, porque las inversio-

nes, en estos momentos, son
más grandes y debemos ser cau-
tos y seguros‰, concluyó.   

Las grandes empresas con pandemia o con guerra, siempre con 
buenos resultados
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Además de todo lo que es la zona de Córdoba, Sudeste Gases también se aproximará a Rosario donde se 
encuentra un gran número de fabricantes. 
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convenios con los que se venían 
rigiendo. En esta lógica se 
entiende como día un día para 
el otro Air Liquide echa de la 
planta Campana a 19 de los 35 
trabajadores que le daban vida 
productiva de manera diaria. 
Algo de eso dejaron entrever los 
dirigentes del Sindicato en 
versiones periodísticas: lo que 
pretende la productora es la 
“multifuncionalidad” de los 
trabajadores y que incluso 
“estarían dispuestos a pagar 
más en ese caso”. Hasta ahora se 
sabe eso, pero no todavía no 
hay con�rmación desde la 
empresa, porque hasta el 
momento no realizó ninguna 
comunicación o�cial.
De todas formas, no es un 
hecho aislado lo que viene 
sucediendo en Air Liquide en 

los trabajadores de mayor 
antigüedad. 
Y también hubo con�ictos 
importantes, como el de Linde 
en enero del 2025, donde se 
despidió a unos seis trabajado-
res, incluido un delegado. Eso 
concluyó la movilización a la 
puerta de entrada de la planta, 
ubicada en El Talar de Pacheco, 
y hasta un corte de la Autopista 
Panamericana. La persistencia 
en el reclamo desembocó en la 
reincorporación de todo el 
personal cesanteado.
Entonces a modo de conclu-
sión habrá que ver si se 
mantendrán este tipo de 
situaciones: despidos para 
generar un nuevo encuadre 
laboral, o porque si realmente 
la situación apremia y se 
necesita achicar estructuras.

relación a la cuestión laboral. En 
los últimos tiempos hubo 
retiros voluntarios en aquellos 
trabajadores que tenían cierta 
antigüedad. Achicar para 
mantener márgenes de rentabi-
lidad, es una de las fórmulas 
que aplican las empresas.
Si bien el con�icto no está 
cerrado, los trabajadores canta-
ron victoria al poder reintegrarse, 
lo que falta saber es si es esa 
reincorporación también está 
sujeta a la multifuncionalidad que 
pretende la empresa. Y esto hasta 
ahora no se sabe, si es así o no.

En el contexto 
Desde hace dos años tanto en la 
empresa francesa como en sus 
colegas como Linde e Indura, 
también desarrollan la práctica 
de los retiros voluntarios entre 

dió a 19 trabajadores de su 
planta Campana, provincia de 
Buenos Aires, y luego los 
reincorporó a todos.
De una decisión a otra, medió 
una reunión tripartita en el 
Ministerio de Trabajo, de la 
provincia de Buenos Aires, entre 
la empresa Air Liquide, el 
Sindicato del Personal de Indus-
trias Químicas y Petroquímicas 
(Regional Zárate) y el an�trión: 
el ministro bonaerense Walter 
Correa.
Desde el sindicato, dijeron que 
se logró un acuerdo donde la 
productora “desestimó los 
despidos y permitió que los 
empleados desafectados 
retomaran las tareas en la 
planta” Campana.
Si se mira a la distancia suena a 
raro la situación, sin embargo, 
tiene lógica. Lo que están 
haciendo muchas empresas es 
despedir a parte o a todo el 
personal, bajo la actual Ley 
Laboral. Abonarles las indemni-
zaciones bajo la nueva modali-
dad, y, a su vez, reincorporarlos 
a nuevos parámetros de contra-
tación laboral. Por supuesto, 
muchos más �exibles que los  

E
n el término de una 
semana, la multinacional 
francesa Air Liquide despi-

Conflictividad laboral en
crecimiento o sólo estrategia

Un análisis sobre los recientes hechos ocurridos en Air Liquide.

Nueva Ley Laboral, 
baja de ventas y 
producción, un 
caldo para el
surgimiento de
la con�ictividad
laboral.

Air Liquide en menos de siete días despidió y reincorporó a 19 trabajadores de planta. Pretende la multifuncionalidad de los 
mismos. ¿Es lo que viene en el sector?
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