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Los gases nobles con demanda sostenida
La impulsan el sector del petróleo y gas, generación eléctrica y química.

Gases dos Sul
avanza en Brasil

Informe sobre el acetileno:
demanda y producción

La cerveza artesanal quedó
como mercado de reposición

Este primer semestre se 
muestra con niveles de 
demanda bajos respecto años 
anteriores, los operadores 
hacen más kilómetros para 
vender lo mismo, los precios 
se mantienen quietos y deben 
absorber los mayores costos 
como es el gasoil. Los para-
digmas están a la vista.

Las nuevas
incógnitas
que atraviesa
el sector
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l industrial y comerciante
pyme argentino,a partir
de su trabajo diario es

merecedor de un "master" de
cómo lidiar con la inflación, de-

valuaciones,  remarcaciones e injustificadas
situaciones y, así y todo, continuar vivo.Así
podríamos decir que fue el año. Sin embar-
go, no fue un año tan malo respecto al volu-
men de ventas qué se dio en la distribución y
producción de gases del aire y el oxicorte.En
esta edición hacemos una evaluación por los
distintos momentos dónde paso el sector y
cuáles son los resultados y las expectativas
que tienen los propios jugadores del nego-
cio.La apuesta a potenciar el mercado inter-
no, la recuperación de los salarios y lograr
una estabilización macroeconómica,  parece-
rían ser los ejes que buscan dar estabilidad y
perspectiva en el 2023 a una economía, que
no lo encontró en el 2022. Es necesidad en-

contrar mayor previsibilidad a una economía
que necesitan anclar precios y domar a la in-
flación galopante, porque merece una ur-
gente solución. Y esa solución requiere el
compromiso de todos los actores de la eco-
nomía. Sin embargo lo que se percibe en es-
te rubro es que muchas veces los incremen-
tos se dan a partir de los insumos difundidos,
como se les llama  a las materias primas, que
por efectos de la guerra entre Rusia y Ucra-
nia y otro motivo sin especificar, tuvieron un
incremento en sus valores que afectó a toda
la cadena.Por último, es el deseo de todo el
equipo que compone AIRGAS Noticias que
tengan unad Felices Fiestas, que finalicen
bien este año y que tengan un mejor 2023.
A cargar las pilas y a seguir trabajando. Nos-
otros, con la edición papel nos vemos el año
que viene. Mientras tanto, seguí informán-
dote semana a semana en www.airgasnoti-
cias.com

Un año para reflexionar
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Un panorama diferente y actual

En el último año y medio el 
sector de la producción y la 
distribución de gases del aire

se acostumbró a que el nuevo mercado 
funciona al 50% de las ventas, muy distinto 
a lo que sucedía en años anteriores. 
El sector industrial no levanta el ritmo que 
supo tener y no hay indicios de políticas 
económicas para que modi�que esta 
situación. Queda plasmado que solamente 
algunos sectores funcionan en demanda y 
volumen similares años anteriores. Por 
ejemplo, la industria petrolera en Neuquén, 
principalmente, donde el fenómeno Vaca 
Muerta requiere una demanda constante. 
Habrá que ver cómo se recrea una situación, a 
partir de iniciativas que den apoyo industrial 
para darle vida a la capacidad de producción 

instalada, que hoy en un 50% está sin usar.  Maqui-
narias  y mano de obra, hay en disponibilidad. 
Por el lado de la salud, el oxígeno medicinal 
viene marcando la diferencia respecto al indus-
trial. La demanda en los establecimientos 
privados no tiene la rotación que había en 
meses anteriores. Mientras que en el sector 
público la demanda se mantiene en un volumen 
alto y estable, debido, como coinciden en los 
proveedores, a que hay más pacientes que 
saltaron de las obras sociales o sistemas prepa-
gos de salud a la atención pública sanitaria. 
En este contexto de incertidumbre los precios 
terminaron actuando como variables para 
mejorar las ventas, pero así y todo la demanda 
no repunta. Habrá que ver si cambia de lado la 
taba y en el mientras tanto, trabajar para que la 
rueda gire.
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ARGENTINA DE GASES S.A.

DIVISIÓN GASES DEL AIRE
DOS PLANTAS DE LLENADO

ACTUALIDAD

La competencia insana de los importadores chantas.

Jaque a la industria 
Analizamos el
caso del mercado
de las válvulas
en el país.

supuesto, también válvulas. Estas 
empresas, por ejemplo, sólo 
venden las que se utilizan para 
argón, oxígeno y CO2. Las más 
usadas, claro. Y no importa las que 
tienen que ver con usos especí�cos 
o de mayor so�sticación técnica.
A algunos operadores les genera la 
duda o incógnita de si estas �rmas 
estarían siendo empresas del 
mismo portal. Porque solo venden 
productos de alta demanda. Y 
quién tiene la mejor radiografía de 
lo que consume el mercado argen-
tino? El operador del portal. No hay 
una a�rmación en esta suposición, 
solo sentido común y dudas.
Las empresas argentinas que 
producen este tipo de válvulas, se 
chocan frente a una situación 
económica compleja: por un 
lado, la retracción de la demanda 
y el ingreso de productos de 
China, de calidad dudosa y sin 
control técnico, que tiran los 
precios para abajo. Por otro lado, 
el latón, principal insumo para 
elaborar estos productos, viene 
aumentando al ritmo in�aciona-
rio en el último año, algo así 
como un 30% se incrementó el 
precio del kilo. Mientras que el 
dólar se mantiene planchado. 
Entonces, suben los costos, pero 
no se pueden subir los precios.
Lo que se entiende desde la �la de 
los industriales, es que un dólar 
barato termina subsidiando a la 
industria China. Paradojas de 
enamorarse de una sola variable de 
la economía pensando que salva 
un plan económico (si lo hay).

acción de importadores aventu-
reros que lo que buscan es precio 
y volumen una válvula.
En un momento de retracción del 
mercado interno y donde el 
precio termina siendo una 
variable de venta y compra, hay 
empresas muy fuertes en la 
comercialización de este tipo de 
productos por MercadoLibre. Por 
caso, Gadnic y BDCom, �rmas 
que venden desde sombrillas 
hasta computadoras, pasando 
por máquinas herramientas. Y, por  

D
e un tiempo a esta parte, 
los fabricantes nacionales 
de válvulas y otros acce- 
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Los rubros ligados a la exportación como el petróleo y el gas, alientan la demanda.

sorios vienen siendo afectados, 
debido a la distorsión de precio y 
calidad existente a partir de la 
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Metalurgia, menos te manda, y la industria del petróleo y el gas, son los principales usuarios.

PRODUCCIÓN

Acetileno: venta estable
y producción nacional 

El mercado produce 
y comercializa unas 
50 toneladas al mes, 
y la fabricación está 
dominada por las 
�rmas nacionales. 

de la capacidad de producción 
actual y la caída del consumo que 
vivió en los últimos años. 
Sin embargo, la demanda actual 
se mantiene entre industrias y 
empresas ligadas a la metalurgia 
y el sector del gas y el petróleo.
En el medio de esta situación las 
empresas productoras y las 
distribuidoras buscan el volumen 
y la rentabilidad esperada, pese a 
los buenos resultados que se ven, 
por ejemplo, en los yacimientos 
de Vaca Muerta, Neuquén.
Al hacer un análisis de las ventas 
en mostrador del acetileno, lo 
que comentan los operadores es 
que, frente a su precio actual, 
elevado para algunos, se mantie-
ne un �rme competidor: el oxi 
propano, de menor calidad 
calórica y también de precio.

E
l mercado del acetileno 
tiene una demanda baja 
pero estable, en función 

Algunos jugadores de la produc-
ción y la distribución de acetile-
no podrían a�rmar que el mega 
yacimiento Vaca Muerta, en 
Neuquén, y en función de los 
nuevos récords de producción 
que alcanzan petróleo y gas, 
todavía no se abrió el grifo de 
una demanda de acetileno 
abundante.
La coincidencia, entre los opera-
dores, es que hasta ahora la 
producción y la provisión se 
mantiene en niveles estables. 
Esto quiere decir que desde hace 
bastante tiempo el mercado 
produce y comercializa alrede-
dor de 50 toneladas al mes. 
Desde hace un lustro este nivel 
de producción se mantiene. Las 
principales �rmas que aportan a 
ese volumen mensual, son las 
empresas argentinas: Quimigas, 
Martínez Escalada y Avedis, en 
provincia de Buenos Aires. En 

Tucumán, Cascia Gases. En Santa 
Fe, Gases Sudamericanos e 
Intergas. Y, en la región de Cuyo, 
La Platense, en San Juan, y Gases 
Aconcagua, en Mendoza. 
De las multinacionales la única 
que produce es Air Liquide, en 
Rosario, Santa Fe. Mientras que 
Linde e Indura hace tiempo que 
tercerizaron la producción.
Respecto al parque de envases se 
pudo saber que hay poco y nada 
de cilindros nuevos y que el 
mercado se abastece "bien" con 
los existentes, tanto los que 
poseen las grandes empresas 
como así también las principales 
productoras nacionales. 
La estabilidad en la demanda, la 
baja rotación y la rentabilidad 
que no es la esperada, hace que 
las empresas opten por invertir 
en otra clase de gases que requie-
ren otros cilindros, los cuales 
tienen una mayor rotación.
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La demanda muy por debajo de lo habitual, se mantiene estable. 



SOLUCIONES COMPLETAS 
PARA LOS SEGMENTOS DE

Industria 
100% brasileña

Con 22 años de historia, se 
especializa en la fabricación 
de tanques criogénicos 
para oxígeno y CO2, tanto 
estándar como a medida.

Lleva entregados más de 
4.000 equipos, 1000 reformados 
y 500 obras realizadas en el 
mercado brasileño, argentino 
y sudamericano.

Mayor proveedor de tanques 
criogénicos para Argentina.

Excelente servicio a clientes 
de primer nivel, en diferentes 
segmentos del mercado.

CO2 Y  
CRIOGENIA

nitrotec@nitrotec.com.br

www.nitrotec.com.br
+55 (11) 4894-8012
Rod. D. Pedro I, Km 94 
Barrio Mato Dentro, Itatiba 
San Pablo - Brasil - CEP 13.252-800



MERCADO

se de CO2, de acuerdo a lo 
requerido previamente.

Instalación 
Las bombas deben estar bien 
instaladas con bases acorde a las 
dimensiones de las mismas y sus 
motores, porque un mal 
asentado podrá provocar una 
vibración, producida por la mala 
alineación en la instalación, lo 
cual a la larga genera roturas 
prematuras en rodamientos y 
sellos mecánicos.

Funcionamiento 
La cavitación es la violenta 
implosión de las cavidades o 
burbujas formadas, al ser 
comprimidas en la descarga de 
la bomba, causando desgaste y 
erosión en la super�cie metá- 
licas de la bomba, lo que genera 
vibración en el conjunto y que el 
sello mecánico trabaje sin 
producto, y que por consi- 
guiente deviene en la rotura del 
sello mecánico. 
Para impedir este tipo de 
fenómenos, se debe hacer una 
correcta selección de bomba y 
tener un buen nivel de líquido 
en el circuito. 
Por otro lado, es muy importante 
que se coloquen �ltros en la 
succión de la bomba para 
prevenir el ingreso de cualquier 
producto extraño a la instalación 
y produzca averías prematuras. 
Luego es importante revisar los 
�ltros de forma anual. 
Asegurarse, a su vez, de que la 
bomba esté llena de producto 
en la puesta en marcha, ya que al 
trabajar sin producto reduce la 
vida útil del sello mecánico. 
Tener instalada la línea de 
desgasi�cación de 1/2 pulgada 
la cual permite la eliminación de 
las burbujas producidas por la 
cavitación. 

D
esde la �rma Bombadur 
acercaron el siguiente texto 
donde explican desde cómo 

hacer una instalación, el funcio-
namiento, el mantenimiento y 
selección de bombas para trasva

Información provista por la firma Bombadur.

Mantenimiento de bombas de CO2 

Varias claves para la instalación,
funcionamiento y selección de equipos. 
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Selección de bombas 
Para poder hacer una buena 
selección de una bomba de 
trasvase en una planta de fraccio-
nado o producción de CO2, se 
debe tener en cuenta los siguien-
tes datos al momento de la 
instalación:

* Capacidad en litros de lo que 
debe la bomba moverá por hora 
(LTS/hs).
* Cuál es la presión que debe 
alcanzar el �uido en la pinza de 
llenado del cilindro (kg/cm).
* Distancia entre la sala de bombas 
y la plataforma de llenado. 
* El NPSHD (Net Positive Suction 
Head) -altura neta positiva de 
aspiración-, disponible de la 
instalación, lo cual es lo que asegu-
ra que la bomba no cavite y que su 
rendimiento sea el correcto. 
Entonces, basándose en estos 
datos se puede hacer una 
selección del tamaño de bomba y 
el HP de motor que corresponde.
 

  

Ubicación, instalación y mantenimiento, son los ejes para el buen uso y una larga util de las distintas bombas.



ACETILENO METANOCLORO

HELIO AMONÍACO ETILENO
MONÓXIDO DE
DINITRÓGENO

ARGÓN
DIÓXIDO DE CARBONO

NITRÓGENO

MERCADO

Colores de identificación de cilindros

HIDRÓGENO AIRE DIÓXIDO DE AZUFREOXÍGENO

(ALMACENAMIENTO
Y TRANSPORTE)

DIÓXIDO DE CARBONO
(MATAFUEGOS)

(GNC AUTOMÓVILES)
METANO

(GNC ESTACIONES)

GASES BASE
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para gases industriales y alimentarios 

ARGÓN � HELIO

GASES MEZCLA*

ARGÓN DIÓXIDO
DE CARBONO ARGÓN � HIDRÓGENO ARGÓN � NITRÓGENO ARGÓN � OXÍGENO

HIDRÓGENO
NITRÓGENO

NITRÓGENO
DIÓXIDO DE

CARBONO
NITRÓGENO

ETENO
NITRÓGENO
HIDRÓGENO

NITRÓGENO � OXÍGENO
DIÓXIDO DE CARBONO

OXÍGENO
ARGÓN

OXÍGENO
NITRÓGENO

ETANO � PROPANO
BUTANO

FLUIDOS
REFRIGERANTES

MONÓXIDO DE NITRÓGENO
(ARSINA) 
MONÓXIDO DE CARBONO
(DICLOROSILANO)
SULFURO DE HIDRÓGENO
(FOSFINA)
CLORURO DE HIDRÓGENO
(SILANO) 

NITRÓGENO
OXÍGENO

������������
������������
�����
�������
������������
�������������

(R11 - R12 - R22 - ETC.)
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ACTUALIDAD REDES

METROGAS DEBE MÁS DE LA MITAD DEL MONTO. LE SIGUE CAMUZZI GAS.

Distribuidoras deben $46 mil
millones por gas importado

Es por el gas que
adquirieron en los
meses pico de
consumo a Enarsa.

Si se desgrana por distribuidoras,
Metrogas, que cubre el AMBA y es la
mayor distribuidora del país, es la que
acumula el mayor monto deudor: $
26.655 millones. El dato no escapa a la
sorpresa, teniendo en cuenta que la fir−
ma es parte del pool de empresas que
están bajo control accionario YPF.
En segundo lugar se encuentra Camuz−
zi Gas del Sur con $ 13.511 millones y
Camuzzi Gas Pampeana con $ 4.088
millones, lo que totaliza la distribuidora
manejada por Alejandro Macfairlane es
de $17.599 millones de pesos.
Entre las distribuidoras con deuda
menores o controlables, se encuentran:
Distribuidora Gas Cuyana, que asciende
a $ 1.033 millones, y Distribuidora Gas
del Centro con $ 957 millones. Por su
parte, Litoral Gas $ 228 millones y Gas−
nea adeuda $ 192 millones. 
Párrafo aparte merece destacarse que
la distribuidora Naturgy Gas y su contro−
lada Gasnor (que opera en el NOA) no
registran deudas.

Nacional Regulador del Gas (Enargas),
y que fue difundida en la exposición que
dio el Jefe de Gabinete, Agustín Rossi,
en el Congreso ante la Cámara de Dipu−
tados. 

Siete de las nueve distribuidoras de
gas por red, que operan las distintas

áreas de concesión, concentran una
deuda de $46.664 millones, por el gas
importado que adquirieron en los meses
pico a la empresa pública Enarsa.
Esto se debe a que, si bien las distribui−
doras adquieren el gas natural a los pro−
ductores, Enarsa es la que comercializa
el gas importado de Bolivia y el que lle−
ga al país por barco como Gas Natural
Licuado (GNL), y que se distribuye en
los meses de pico de consumo. 
La deuda de las distribuidoras por la
compra de gas a Enarsa (ex IEASA),
que asciende a $46.664 millones. El
dato surgió de la información del Ente

Una deuda que se originó en los últimos años epígrafe y que ahora se espera tener solución prontamen−
te. 

La actividad industrial cayó y no se ve repunte.

El mal combo en el
negocio del argón

del metro cúbico en la plaza 
local es un 50% menor al precio 
que estaba siendo comercializa-
do en enero del 2025”. Un dato, 
que impacta en las cajas de las 
empresas y borra la sonrisa de 
cualquier empresario.
La situación se debe a que la 
demanda del argón, a partir de 
la paralización de la industria en 
general, empujó los precios a la 

baja. Y esa caída del precio no fue 
impuesta por los más chicos, sino 
precisamente por las líderes 
multinacionales. Por ende, todas 
las demás empresas acompaña-
ron los nuevos valores. Otra 
hubiese sido el de mantener los 
precios, aunque la demanda 
decreciera. Pero la genialidad y el 
buen tino no es algo común 
entre algunas líneas gerenciales.

El panorama actual, visto desde 
la producción, presenta una 
demanda que puede ser bien 
abastecida con los alicaídos 
índices de producción local. 
Desde el 2025 a esta parte, los 
intermitentes apagados de 
horno en las grandes acerías no 
hicieron mella alguna en la 
producción y provisión de 
producto. Total normalidad, en 
la anormalidad.
Esa demanda achatada por falta 
de consumo industrial (un dato 
lo explica: el 50% de la capaci-
dad de producción instalada 
está sin usar) hace los proveedo-
res locales les sobre producto, 
como así también no tenga 
grandes necesidades de impor-
tación. Y en este sentido, de 
acuerdo a los números que 
presenta el Instituto Nacional de 
Estadísticas y Censos (Indec) 
precisó que la importación de 
argón se vino a pique. Por 
ejemplo, en lo que va del 2026, 
en el primer cuatrimestre, la 
importación del argón prome-
dió los 87.000 dólares mensua-
les, contra los 244.000 dólares 
mensuales que se observó a lo 
largo del 2025. 

La baja del precio es sin dudas una mala señal 
que cuando se suma a la caída de ventas, se 
transforma en una calamidad. Se afecta la 
rentabilidad del negocio y las ventas existen-
tes sólo logran mantener el giro comercial que 
permita mantener las puertas abiertas.
Lo difícil se da puertas adentro de las empre-
sas, porque la baja de precios se contrapone a 
la suba de los costos que afrontan las produc-
toras o los distribuidores. Por ejemplo, un 
fabricante sufrió en el periodo de la baja del 
metro cúbico del argón la suba exponencial de 
la electricidad en un 600%, principal insumo 
para la producción. Y a los distribuidores, por 
ejemplo, el precio del gasoil ya les superó en 
un 600% en 30 meses.
Es en estas aguas por donde navegan las 
empresas para sostenerse. El mal paso, puede 
costar caro.

lado, la demanda no repunta 
como pretenden productores y 
distribuidores. Mientras que el 
precio, descendió a niveles de 
2025. Este combo perfecto 
enciende las luces amarillas, 
porque pega en el medio de la 
economía de las empresas y en 
la rentabilidad.
Desde su o�cina comercial, un 
importante operador del merca-
do precisa que lo que más 
impacta es que “hoy el precio 

E
n el último año y medio, la 
venta y el precio del argón 
están a la baja. Por un

En el último año
y medio, los malos 
precios de venta
y la baja de la 
demanda,
golpearon fuerte 
en la rentabilidad 
del negocio.

Lo difícil se da puertas adentro de las empresas, porque la baja de precios se 
contrapone a la suba de los costos que afrontan las productoras o los distribuidores.
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Observan una expansión local y también global.

ESAB sigue creciendo
en los Estados Unidos

centrales de gas, complemen-
tando nuestros negocios GCE
y Victor‰, explicaron desde
ESAB.
La firma Ohio Medical, que
posee una experiencia de más
de 100 años, tiene su unidad
de producción en Gurnee, Illi-
nois, y emplea aproximada-
mente a 100 personas. Estar
dentro del Jrupo ESAB le per-
mitirá „acelerar la expansión a
nivel mundial‰.

Mayor presencia en mercado
También con un comunicado
a la Bolsa de NY, ESAB Corpo-
ration informó la asociación
con la cadena de tiendas mi-
noristas Northern Tool +
Equipment, especializada en
herramientas y equipos de ca-
lidad. 
"ESAB está encantado de aso-
ciarse con un minorista de
confianza como Northern
Tool + Equipment en los EE.
UU. Esta asociación significa
que los soldadores y fabrican-

con la cadena de tiendas mi-
norista Northern Tool + Equip-
ment, la cual tiene 125 puntos
de venta.

Más oferta de productos
En un comunicado de prensa,
ESAB Corporation anunció la
compra de Ohio Medical, una
de las firmas líderes en regula-
dores de oxígeno y sistemas
centrales de gas, por un valor
de $127 millones dólares.
„Ohio Medical aumenta nues-
tro mercado servido en Améri-
ca del Norte para reguladores
de oxígeno médico y sistemas

tes de todos los niveles han
ampliado el acceso a nuestros
mejores productos en su cla-
se", dijo Shyam P. Kambeyan-
da, director ejecutivo de
ESAB.
Los productos de marcas se-
lectas de ESAB (ESAB, Victor
® Gas Equipment y Tweco ® )
están disponibles en toda la
cadena minorista de Northern
Tool + Equipment, que incluye
más de 125 tiendas en el me-
dio oeste y la costa este. Los
productos también estarán
disponibles en el portal de
ventas: northerntool.com, con
una cobertura a todo el país.

ESAB, quiere ser líder en tierras de gran competencia.



Buena marcha de Gases Do Sul, 
la productora argentina en Brasil

A
tres años de su inaugura-
ción formal, desde Gases Do 
Sul, la empresa productora

La empresa de la familia Clausen avanza en el centro de Brasil con la producción de acetileno.
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que les permitirá lograr la ex-
pansión de nuevas fronteras
comerciales en distintos rinco-
nes del país y en otros países.
Entre ellas, se destacan: Cascia
Gases, Oxitesa y Avedis
En el caso de Cascia Gases en
el próximo mes de enero pon-
drá en marcha su nueva planta
criogénica, en la provincia de
Tucumán, lo que permitirá tri-
plicar su producción, en el es-
tablecimiento ubicado en la
ciudad de Lules.
Por si esto fuese poco ya tie-
nen firmado el contrato de
compra para una nueva planta
para ser ubicada en la provin-
cia de Córdoba, con el fin de
lograr el objetivo de una com-
pañía federal, con distintas
unidades productivas en los
principales polos productivos
del país. El avance fue motori-
zado por visión comercial, la
toma de créditos bancarios y
estrategias de producción.
La otra compañía que se debe-
ría destacar por su performan-
ce es Oxitesa. Se consolida con
su centro de distribución en
Perú (CO2, oxígeno y otros ga-
ses) y su a apuesta a España,
tras la adquisición de una plan-
ta de oxígeno. De esta forma,
la empresa fundada por el in-
geniero ˘lvaro Herrera, co-
menzó a recorrer un vuelo in-
ternacional y diversificado,
que incluye también oficinas
comerciales en Miami, para la
importación y exportación de
equipos, productos y acceso-
rios para el sector de los gases
industriales y el oxígeno medi-
cinal.
En este sentido no podemos
dejar de mencionar Avedis,
que transita la etapa final para
la instalación del equipo ASU
en su establecimiento ubicado

en la localidad de 2 de Abril,
en el sur del Gran Buenos Ai-
res. De esta forma, continuará
abasteciendo de manera con-
solidada diversos segmentos
del mercado.
En el caso de las empresas pro-
ductoras de CO2, no hay que
dejar de mencionar la buena

En el caso de las empresas mul-
tinacionales se observaron
cambios directivos. También
hay movimientos, que implica
cierre de depósitos, con el ob-
jetivo de un mayor control y
ajuste en lo que tienen que ver
con la logística, que en estos
últimos dos años presenta un
costo muy alto.
Párrafo aparte merece señalar-
se la objeción a la fusión en la
Argentina de Linde y Praxair,
que todavía no alcanzó la
aprobación por parte de Comi-
sión Nacional de Defensa de la
Competencia (CNDC). En el
mes de mayo hubo una reu-
nión entre el Organismo y eje-
cutivos de ambas empresas pa-
ra exponer sus argumentos.
Hasta el cierre de ésta edición,
todavía no hubo una Resolu-
ción final. Porque de aprobar-
se la fusión, así como está,
quedaría una sólo empresa
que tendría entre el 55 y el
58% del mercado interno.
El mostrador
En la edición 65 de AIRGAS
Noticias, del mes pasado de
mayo, se realizó una encuesta
con 56 distribuidores, los cua-
les están ubicados en las distin-
tas regiones  del país.
Entre las preguntas, estaba la
de las expectativas de venta
para este año. El resultado dio
que el 74% consideró que se-
rán „buenas‰, un 10% „muy
buenas‰ y solo un 16% „ma-
las‰. En esa encuesta, el 62%
de los distribuidores considero
que vendía entre más e igual
que a los tiempos de pre pan-
demia.
Esos datos coinciden sobre la
mayor demanda que existió en
las distintas ramas industriales,
que se verifica en que ya está
en uso el 71% de la capacidad

marcha que tienen las dos
principales firmas nacionales:
Gascarbo y Gas Chiantore. Su
marcha se puede ver en su ca-
pacidad de provisión, tanto en
el mercado interno como las
exportaciones a los todos los
países limítrofes con son: Uru-
guay, Paraguay, Brasil y Chile.

Los insumos y la energía, con valores a tener en cuenta.

Las nuevas plantas de producción, una apuesta de la industria nacional.

A. Aberastain 239, Morón (1708) - Buenos Aires I Tel: (5411) 4696-0932 - Telefax: (5411) 4696-2577 I infosopletesliga@gmail.com - ligaventas1@gmail.com

INVERSION
EMPRESAS

Además de producir, también distribuye gases industriales diversos.

de acetileno en Brasil, pertene-
ciente a GS Group de Argentina, 
sostienen que los objetivos se 
vienen cumpliendo. 
Desde la empresa, un proyecto 
de la familia Clausen que 
comenzó idearse en el 2011 y 
muchos años después se 
materializó, señalan que “está 
muy bien” en tan poco tiempo 
de haberse puesto en marcha. 
Este presente, la hace “rentable”, 

y agregan que “estamos conten-
tos porque tanto en ventas como 
en producción estimada previa-
mente, estamos cumpliendo con 
los objetivos trazados”.
La planta de Gases do Sul está 
ubicada en la ciudad de Caman-
ducaia, en el estado de Minas de 
Gerais, Brasil, donde produce 
acetileno y distribuye diferentes 
gases industriales (oxígeno, argón 
entre otros) a distintos clientes, 
ubicados en el Estado an�trión, 
como así también en São Paulo, 

La fabricante de 
acetileno en Minas 
de Gerais, que
pertenece a la
familia Clausen, está 
con buenos datos. 

Espíritu Santo y Río de Janeiro. 
Para esta producción y comerciali-
zación, emplea a diez personas, 
entre personal de planta, adminis-
trativos y choferes. 
La planta se encuentra asentada 
en un predio de 2,5 hectáreas, en 
el área industrial de Camandu-
caia. Es una zona estratégica para 
el nudo industrial brasileño, pues 
está a 17 km de los límites con el 
estado de São Paulo y a 120 
kilómetros de su capital.
Hay que destacar que Gases Do 

Sul es un proyecto que comenzó en 
2011 a partir de la iniciativa de Luis 
Clausen, pero que quedó frenado 
tras su fallecimiento en el 2013. 
Desde entonces hasta su puesta en 
marcha, la familia Clausen mantuvo 
el predio, luchó contra la burocracia 
y continuó la inversión a lo largo de 
doce años, hasta su inauguración 
en el 2023 y un presente que se 
muestra de acuerdo a lo planeado. 
La internacionalización de esta 
pyme rosarina es un paso enorme y 
un ejemplo digno de destacar.
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Observan una expansión local y también global.

ESAB sigue creciendo
en los Estados Unidos

centrales de gas, complemen-
tando nuestros negocios GCE
y Victor‰, explicaron desde
ESAB.
La firma Ohio Medical, que
posee una experiencia de más
de 100 años, tiene su unidad
de producción en Gurnee, Illi-
nois, y emplea aproximada-
mente a 100 personas. Estar
dentro del Jrupo ESAB le per-
mitirá „acelerar la expansión a
nivel mundial‰.

Mayor presencia en mercado
También con un comunicado
a la Bolsa de NY, ESAB Corpo-
ration informó la asociación
con la cadena de tiendas mi-
noristas Northern Tool +
Equipment, especializada en
herramientas y equipos de ca-
lidad. 
"ESAB está encantado de aso-
ciarse con un minorista de
confianza como Northern
Tool + Equipment en los EE.
UU. Esta asociación significa
que los soldadores y fabrican-

con la cadena de tiendas mi-
norista Northern Tool + Equip-
ment, la cual tiene 125 puntos
de venta.

Más oferta de productos
En un comunicado de prensa,
ESAB Corporation anunció la
compra de Ohio Medical, una
de las firmas líderes en regula-
dores de oxígeno y sistemas
centrales de gas, por un valor
de $127 millones dólares.
„Ohio Medical aumenta nues-
tro mercado servido en Améri-
ca del Norte para reguladores
de oxígeno médico y sistemas

tes de todos los niveles han
ampliado el acceso a nuestros
mejores productos en su cla-
se", dijo Shyam P. Kambeyan-
da, director ejecutivo de
ESAB.
Los productos de marcas se-
lectas de ESAB (ESAB, Victor
® Gas Equipment y Tweco ® )
están disponibles en toda la
cadena minorista de Northern
Tool + Equipment, que incluye
más de 125 tiendas en el me-
dio oeste y la costa este. Los
productos también estarán
disponibles en el portal de
ventas: northerntool.com, con
una cobertura a todo el país.

ESAB, quiere ser líder en tierras de gran competencia.
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8.000 metros cuadrados, en 
antes mencionada, de la provin-
cia de Buenos Aires.
"Hoy Gascarbo SAIC transita las 
rutas argentinas, uruguayas, 
paraguayas y brasileñas con su 
�ota de 18 equipos semirremol-
ques con capacidad de transpor-
tar hasta 20 toneladas de CO2 
líquido, y así proveer con su 
producto a todo cliente que lo 
requiera sin importar dónde se 
encuentre", recordó la empresa. 
Con estos primeros 75 años 
sobre sus espaldas, Gascarbo 
SAIC continúa más vigente que 
nunca, una empresa que navegó 
en todo tipo de tormentas 
económicas que puso a sus pies 
la economía Argentina, y que 
supo sortear para seguir 
construyendo futuro porque 
estuvo y está dirigida y operada 
por argentinos.

producto de calidad, siendo esta 
característica la premisa que 
construyó en todos estos años 
de producción y trabajo ininte-
rrumpido. 
El dióxido de carbono (CO2) que 
produce Gascarbo SAIC tiene 
como destino desde las pymes 
nacionales hasta empresas 
multinacionales, de los sectores 
de la alimentación, medicina e 
industrial. Y, además, también 
tiene desde hace años clientes 
en el mercado del Brasil, 
Uruguay y Paraguay. 
Gascarbo nació en 1951 cuando 
se constituyó como continuado-
ra de Genauld Benvenutto S.A. y 
Martelli S.A., dedicadas a la 
fabricación de gas carbónico y 
de hielo seco desde 1918. Sin 
temor a la duda, la calidad se 
viene consolidando desde hace 
más de 100 años. 
Y esa apuesta "a la calidad 
continua" y a la certi�cación de 
sus productos por diferentes 
normas, se inició con la primera 

D
esde hace 75 años, y de 
manera ininterrumpida, 
Gascarbo SAIC entrega un

Talar, sale con esta calidad FSSC 
22000, lo que le permite abaste-
cer a las principales marcas embo-
telladoras de gaseosas del país y 
el extranjero, y que "nos eligieron 
por la calidad y seguridad en la 
provisión".
El presente y el futuro de esta 
empresa argentina, es el resulta-
do de la visión de los empresa-
rios fundadores que supieron 
adecuarse a las circunstancias 
cambiantes de la economía en 
general del país y también en 
dar respuesta a las demandas de 
la industria en particular. 
Así como se apuesta a la calidad 
continua, la empresa también 
apostó a la consolidación y 
como un hito importante en sus 
primeros 75 años de vida, fue la 
construcción en 1987 de su 
actual planta de 8.000 metros 
cuadrados, en un terreno de 

certi�cación que logró en 1996. 
Ese año implementó el Sistema 
de Aseguramiento de la Calidad 
ISO-9001, siendo pionera entre 
las pymes argentinas en la 
certi�cación de esta norma. Así 
nos "inscribimos en la permanente 
vocación por ofrecer a nuestros 
clientes el mejor producto y atender 
todos los requerimientos que nos 
plantean", informó en su momento 
en un comunicado de prensa. 
Y en este camino de la certi�ca-
ción, vale recordar y destacar que 
en el año 2011 se logró la imple-
mentación y certi�cación de la 
Norma Food Safety System 
Certi�cation 22.000 (FSSC 22000), 
siendo la primera empresa del 
rubro de Sudamérica en obtener 
esta certi�cación en seguridad 
alimentaria. 
Es así, que todo el CO2 que produ-
ce en su planta de la ciudad de El 

ESTRATEGIA

Gascarbo cumple sus primeros
75 años de trabajo

Su producción satisface las necesidades de los sectores: alimenticio, medicinal e industrial. 

Con certi�caciones 
internacionales de 
calidad, hoy su
producción la coloca 
en la Argentina, 
Brasil, Uruguay y 
Paraguay.
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Gascarbo cumple 75  años, apostando la calidad y la inversión. 
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INVERSIÓN

OXÍGENO PSA  
MEDICIÓN DE PARÁMETROS DE GASES

COMPRESORES DE AIRE 100% LIBRE DE ACEITE
BOMBAS DE VACIO

POLIDUCTOS Y ACCESORIOS
SISTEMAS ALTA PRESIÓN

RAMPA CILINDROS
TABLEROS CONTROL

INGENIERÍA EN GASES MEDICINALES DEL AIRE

Cascia Gases consolida y crece
en el sector del home care

Ya ganó algunas licitaciones públicas y privadas.

Apuesta a comprar 
equipamiento en 
China y a fortalecer 
la estructura
comercial.

presencia en el segmento de 
home care, una unidad estratégi-
ca que hoy muestra resultados 

altamente positivos y un cre- 
cimiento sostenido que impulsa a 
la compañía a redoblar su apuesta.
Con el objetivo de acelerar esta 
expansión, la empresa tucumana 
se encuentra desarrollando un 

ambicioso plan de inversiones 
destinado a fortalecer su opera-
ción en distintas regiones del país, 
incorporando nuevo equipamien-
to, tecnología de última genera-
ción y mayor capacidad operativa. 

D
esde hace dos años, 
Cascia Gases viene conso-
lidando con fuerza su

La empresa tucumana se a�anza en el sector de la oxigenoterapia domiciliaria en las 14 provincias en que está presente. 
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En ese contexto, sobresalió la 

presencia de todo el equipo de 

home care de Cascia Gases 

participando en la reciente 

edición de la CMEF: Feria Interna-

cional de Equipamiento Medico 

de China, la feria de tecnología 

médica más importantes del 

mundo. La misión tuvo como 

foco conocer las últimas innova-

ciones aplicadas a pacientes de 

oxigenoterapia, analizar tenden-

cias globales y generar vínculos 

con potenciales proveedores 

estratégicos.

La delegación estuvo integrada 

por especialistas del área y acom-

pañada por la gerenta de la 

compañía, la Dra. Graciela Albor-

noz, y la ingeniera Nancy Yuste. 

Además de recorrer la exposi-

ción, mantuvieron reuniones de 

negocios y encuentros estratégi-

cos en las o�cinas que Cascia 

Gases posee en Hangzhou, 

China, consolidando así su visión 

de crecimiento e integración 

internacional.

Otro paso hacia adelante que dio 

Cascia Gases es el ingreso al 

segmento conocido como 

freelox o home lox, abasteci-

miento de oxígeno líquido 

domiciliario a pacientes. Un 

sector de alta complejidad y 

valor agregado. 

Para responder a esta demanda, 

la compañía desarrolló una 

logística especializada, incorpo-

rando camionetas equipadas con 

cisternas criogénicas de 1.200 

litros, optimizando la versatilidad 

operativa y la e�ciencia de 

distribución en entornos 

urbanos.

El fortalecimiento del área de 

home care forma parte de una 

estrategia integral orientada a 

ampliar la cobertura tanto en el 

sector público como en obras 

sociales y sistemas privados de 

salud prepaga.

Con inversiones sostenidas, 

9

mos con una planta que está en
funcionamiento y que está res-
pondiendo muy bien en mate-
ria de productividad", aseveró el
empresario.
Por último, no dejó de mencio-
nar que "el proyecto de Chubut
(la instalación de un planta de
producción de oxígeno medici-
nal) sigue firme y continuamos
evaluando el tipo de inversión a
realizar, si tomamos o no crédi-
tos para seguir avanzando, en-
tre otras cosas".

Los horizontes internacionales
En el plano de los negocios in-
ternacionales, Herrera adelantó
que dentro de 7 meses ya esta-
rá operando la planta de oxíge-
no que adquirió en España, en
la región De la Mancha.
"Ya tenemos conversaciones
avanzadas con los potenciales
clientes y estamos viendo de to-
mar algún tipo de préstamo pa-
ra financiar los primeros pasos
comerciales", dijo.
La estrategia en tierras ibéricas
tiene que ver también con la ex-
periencia preexistente en Salta,
por eso un grupo de ingenieros
de Salta ya trabajan junto al
personal de Oxitesa España pa-
ra la elaboración de todos los
sistemas e infraestructura hospi-
talaria que ofrecerán en este
mercado.
Por otro lado, en Perú, donde
desarrolla el negocio de la distri-
bución de co2 para la industria
de las bebidas gaseosas, enfati-
zó que „va a toda marcha‰ y
precisó que en estos momentos
„estamos vendiendo más de lo
que nuestros proveedores pue-
den abastecernos‰.
Por ésta situación, adelantó que
„ya estamos estudiando la in-
versión para instalar una propia
planta y que nos pueda permitir
dar un nuevo salto de creci-
miento en el mercado perua-
no".
También estamos vendiendo

oxígeno medicinal que en su
momento con la pandemia fue
muy vigorosa la demanda pero
que en este momento volvió a
una demanda normal.Como se
ve, y pese a los vaivenes, la si-
tuación para Oxitesa se expresa
con un horizonte de desarrollo.
„Estamos dando pasos más con-
trolados, porque las inversio-

nes, en estos momentos, son
más grandes y debemos ser cau-
tos y seguros‰, concluyó.   

Las grandes empresas con pandemia o con guerra, siempre con 
buenos resultados

METALURGICA
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FABRICA DE CAPUCHONES,
BRIDAS PARA TUBOS DE GASES

Calle 97 (San Pedro) N°4979 - (1653) Villa Ballester 
           (011) 3253-7923

E-mail: metalurgicaerrece@hotmail.com 

La �rma Cascia Gases apuesta la inversión en equipamiento para seguir 
ganando terreno.

expansión comercial y una 

estructura cada vez más 

robusta, desde Cascia Gases 

aseguran que continuarán 

participando de nuevas licita-

ciones y oportunidades de 

negocio, con la meta de 

consolidarse como uno de los 

principales referentes del 

mercado de home care y 

oxigenoterapia en la región.
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INVERSIÓN MERCADO

Unos 1.200 productores se distribuyen en todo el país.

Cerveza artesanal: lejos del boom, 
cerca del mercado de reposición

CO2, cilindros y válvulas 
es lo que aporta el 
sector de los gases
del aire. Las nuevas 
tendencias.
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que les permitirá lograr la ex-
pansión de nuevas fronteras
comerciales en distintos rinco-
nes del país y en otros países.
Entre ellas, se destacan: Cascia
Gases, Oxitesa y Avedis
En el caso de Cascia Gases en
el próximo mes de enero pon-
drá en marcha su nueva planta
criogénica, en la provincia de
Tucumán, lo que permitirá tri-
plicar su producción, en el es-
tablecimiento ubicado en la
ciudad de Lules.
Por si esto fuese poco ya tie-
nen firmado el contrato de
compra para una nueva planta
para ser ubicada en la provin-
cia de Córdoba, con el fin de
lograr el objetivo de una com-
pañía federal, con distintas
unidades productivas en los
principales polos productivos
del país. El avance fue motori-
zado por visión comercial, la
toma de créditos bancarios y
estrategias de producción.
La otra compañía que se debe-
ría destacar por su performan-
ce es Oxitesa. Se consolida con
su centro de distribución en
Perú (CO2, oxígeno y otros ga-
ses) y su a apuesta a España,
tras la adquisición de una plan-
ta de oxígeno. De esta forma,
la empresa fundada por el in-
geniero ˘lvaro Herrera, co-
menzó a recorrer un vuelo in-
ternacional y diversificado,
que incluye también oficinas
comerciales en Miami, para la
importación y exportación de
equipos, productos y acceso-
rios para el sector de los gases
industriales y el oxígeno medi-
cinal.
En este sentido no podemos
dejar de mencionar Avedis,
que transita la etapa final para
la instalación del equipo ASU
en su establecimiento ubicado

en la localidad de 2 de Abril,
en el sur del Gran Buenos Ai-
res. De esta forma, continuará
abasteciendo de manera con-
solidada diversos segmentos
del mercado.
En el caso de las empresas pro-
ductoras de CO2, no hay que
dejar de mencionar la buena

En el caso de las empresas mul-
tinacionales se observaron
cambios directivos. También
hay movimientos, que implica
cierre de depósitos, con el ob-
jetivo de un mayor control y
ajuste en lo que tienen que ver
con la logística, que en estos
últimos dos años presenta un
costo muy alto.
Párrafo aparte merece señalar-
se la objeción a la fusión en la
Argentina de Linde y Praxair,
que todavía no alcanzó la
aprobación por parte de Comi-
sión Nacional de Defensa de la
Competencia (CNDC). En el
mes de mayo hubo una reu-
nión entre el Organismo y eje-
cutivos de ambas empresas pa-
ra exponer sus argumentos.
Hasta el cierre de ésta edición,
todavía no hubo una Resolu-
ción final. Porque de aprobar-
se la fusión, así como está,
quedaría una sólo empresa
que tendría entre el 55 y el
58% del mercado interno.
El mostrador
En la edición 65 de AIRGAS
Noticias, del mes pasado de
mayo, se realizó una encuesta
con 56 distribuidores, los cua-
les están ubicados en las distin-
tas regiones  del país.
Entre las preguntas, estaba la
de las expectativas de venta
para este año. El resultado dio
que el 74% consideró que se-
rán „buenas‰, un 10% „muy
buenas‰ y solo un 16% „ma-
las‰. En esa encuesta, el 62%
de los distribuidores considero
que vendía entre más e igual
que a los tiempos de pre pan-
demia.
Esos datos coinciden sobre la
mayor demanda que existió en
las distintas ramas industriales,
que se verifica en que ya está
en uso el 71% de la capacidad

marcha que tienen las dos
principales firmas nacionales:
Gascarbo y Gas Chiantore. Su
marcha se puede ver en su ca-
pacidad de provisión, tanto en
el mercado interno como las
exportaciones a los todos los
países limítrofes con son: Uru-
guay, Paraguay, Brasil y Chile.

Los insumos y la energía, con valores a tener en cuenta.

Las nuevas plantas de producción, una apuesta de la industria nacional.

CÁMARA ARGENTINA DE AUDITORES (NUCLEA EMPRESAS ACREDITADAS POR
LA SECRETARÍA DE ENERGÍA PARA COMBUSTIBLES LÍQUIDOS Y GASEOSOS)

cada.com.ar
Día a día, garantizamos seguridad y calidad

  que bene�cian a los usuarios argentinos.

que presiona a la baja los precios 
y la reputación del sector.
Los otros problemas, tiene que 
ver con los problemas macroeco-
nómicos: desde la in�ación, el 
aumento de los precios de las 
materias primas y los precios de 
venta que no acompañan esa 
suba, lo cual provoca caída de la 
rentabilidad de las cervecerías 
artesanales. Muchas sobreviven, 
otras cerraron el grifo. 
También lo que se entiende de 
que puede haber un mantenerse 
en el sector es apostar a la 
inversión en tecnología para 
enlatar y llegar a supermercados 
o mayoristas, para ampliar los 
límites comerciales.

aproximadamente, los USD 
2.242,7 millones”. Es decir, tendría 
que más que duplicar el 2,5% del 
mercado total de las cervezas 
que representa hoy (de cada 40 
litros que se consume de cerve-
zas industriales, sólo un litro es 
artesanal) y que los salarios 
vuelvan a estar en auge. Varias 
combinaciones, más allá de 
mezclar el lupus con los granos 
de la cebada.
También otro de los motivos de la 
merma de productores, es la 
rivalidad entre calidad y cantidad. 
Los operadores del sector, 
precisan que hay una preocupa-
ción por la aparición de muchos 
productores con baja calidad, lo 

con los números que maneja la 
Cámara Argentina de Producto-
res de Cerveza Artesanal. Para 
esta entidad, hasta el 2023, había 
un poco más de 1.500 producto-
res en todo el país. Hoy bajó 1.200 
productores y 200 cervecerías 
especializadas.
Sin embargo, un estudio que 
circula por las redes, señala que 
“el mercado de cerveza en Argen-
tina alcanzó un valor de USD 
921,6 millones en 2025”. De este 
total, los productores artesanales 
atrapan unos 23 millones de 
dólares, entre los 1.200 producto-
res. Y ese mismo estudio, señala 
que el mercado total de la cerve-
za alcanzará “para el año 2035,  

en la Argentina. Luego de años 
de crecimiento impulsado por la 
innovación, la cultura "lupulera" y 
la proliferación de bares especia-
lizados, hoy el panorama es 
distinto: las caídas del consumo 
delinean un escenario más 
austero, donde las cervezas 
clásicas y de bajo costo vuelven a 
ocupar el centro de la escena. Sin 
embargo, para el sector de los 
gases del aire, es un nicho intere-
sante de reposición de CO2 y 
todo lo que tiene que ver con 
valvulería y cilindros.
El panorama está dado por la 
caída de consumo que "ronda el 
30% si cotejamos los últimos 18 
meses. En bares, el caudal de 
clientes bajó y también creció el 
interés por otras bebidas como 
gin tonic, tragos o fernet", explica 
Eduardo Page, de la cervecería 
Hormiga Negra.
Y esa visión de quien está dentro 
del negocio, también concuerda 

E
l consumo de cerveza 
artesanal enfrenta una 
etapa de reacomodamien-

De cada 40 litros de consumo anual de cerveza por cada argentino, sólo un litro es artesanal. Un nicho interesante para 
los proveedores locales de los gases del aire.
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sector se re�ejan en el nivel de 
importación de los diferentes 
gases nobles. Como informa-
mos en su momento, en el año 
25 la importación duplicó a la 
del 2024. Mientras que el 
último año se importó por un 
millón 147,492, en el 2024 esa 

dólares, un 17% más que en el 
2024, cuando alcanzó los 5,5 
millones de dólares. En este 
producto, el mayor proveedor 
es Argelia que sobre el total 
importado aportó 4,7 millones 
de dólares. Después lo siguie-
ron los Estados Unidos y Qatar.  

suma solo fue de 761,297.
El principal proveedor son los 
Estados Unidos.
En el caso del helio líquido 
sigue siendo el gas de mayor 
volumen y valor importado. En 
el 2025 las importaciones 
sumaron unos 6,3 millones de 

De hecho la importación el año 2025 
duplicó a la del 2024, y esta performance 
se explica por el trabajo que se viene 
desarrollando en Vaca Muerta, en el 
desarrollo eléctrico y en la minería.
Tanto los gases individuales como las 
mezclas, sirven como gases testigos o de 
seguridad para equipos de medición o 
calibración, que miden diferentes tipos de 
materiales. Y esas tres industrias demandan-
tes mueven el amperímetro de las ventas.
La Argentina importa los siguientes gases 
puros para venderlos por sí solos o elabo-
rar diferentes fórmulas. 
Lo que se importan, son: 
Helio 
Neon
Xenón 
Per�oro de Propano (C3F8)
Monóxido de Carbono 
Haxa�oruro de Azufre (SF6)
Metano (99.9% pureza)
Etileno (99.9% pureza)
Propano (99.9% pureza)
Butano (99.9% pureza) 
Estos gases bases más los de uso cotidiano 
como puede ser un argón, un oxígeno o 
acetileno, conforman una paleta de gases 
mezclas para abastecer la industria química, 
autómotriz, petrolera, minera y eléctrica, 
entre otros rubros industriales.
Buen ritmo en las importaciones 
Las buenas ventas que se perciben en el 

Las nuevas instalaciones sirven para la reparación de tanques para las empresas de 
los gases del aire, como así también a otras de diferentes rubros, como Buquebus o 
Pampa Energía.
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mos con una planta que está en
funcionamiento y que está res-
pondiendo muy bien en mate-
ria de productividad", aseveró el
empresario.
Por último, no dejó de mencio-
nar que "el proyecto de Chubut
(la instalación de un planta de
producción de oxígeno medici-
nal) sigue firme y continuamos
evaluando el tipo de inversión a
realizar, si tomamos o no crédi-
tos para seguir avanzando, en-
tre otras cosas".

Los horizontes internacionales
En el plano de los negocios in-
ternacionales, Herrera adelantó
que dentro de 7 meses ya esta-
rá operando la planta de oxíge-
no que adquirió en España, en
la región De la Mancha.
"Ya tenemos conversaciones
avanzadas con los potenciales
clientes y estamos viendo de to-
mar algún tipo de préstamo pa-
ra financiar los primeros pasos
comerciales", dijo.
La estrategia en tierras ibéricas
tiene que ver también con la ex-
periencia preexistente en Salta,
por eso un grupo de ingenieros
de Salta ya trabajan junto al
personal de Oxitesa España pa-
ra la elaboración de todos los
sistemas e infraestructura hospi-
talaria que ofrecerán en este
mercado.
Por otro lado, en Perú, donde
desarrolla el negocio de la distri-
bución de co2 para la industria
de las bebidas gaseosas, enfati-
zó que „va a toda marcha‰ y
precisó que en estos momentos
„estamos vendiendo más de lo
que nuestros proveedores pue-
den abastecernos‰.
Por ésta situación, adelantó que
„ya estamos estudiando la in-
versión para instalar una propia
planta y que nos pueda permitir
dar un nuevo salto de creci-
miento en el mercado perua-
no".
También estamos vendiendo

oxígeno medicinal que en su
momento con la pandemia fue
muy vigorosa la demanda pero
que en este momento volvió a
una demanda normal.Como se
ve, y pese a los vaivenes, la si-
tuación para Oxitesa se expresa
con un horizonte de desarrollo.
„Estamos dando pasos más con-
trolados, porque las inversio-

nes, en estos momentos, son
más grandes y debemos ser cau-
tos y seguros‰, concluyó.   

Las grandes empresas con pandemia o con guerra, siempre con 
buenos resultados

La demanda se muestra sólida y guarda 
relación con la buena actividad que se da en la 
industria del petróleo del gas (Vaca Muerta), la 
generación de electricidad y la minería.

25

La industria del petróleo y el gas y la minería, impulsa la demanda.

Gases nobles y mezclas:
demanda en firme 

La importación de los 10 gases nobles continúa creciendo. Buen 2025 y un 2026 similar.

E
l mercado de los gases especiales, 
nobles y mezclas de estos, es pequeño 
pero sólido a la hora de la demanda. 
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mayor será su resistencia.
Fue así que la AMA desde el 2014 
los incluyó en su lista de sustan-
cias prohibidas, estos dos gases 
que se utilizan para soldar, como 
es el caso del argón, para la elabo-
ración de lámparas o calibración 
de equipos de laboratorio como 
es el xenón.
Después de muchos años, la AMA 
pudo elaborar un método para 
detectar el uso de estos dos gases 
por parte de los atletas, que para 
ese entonces era de un uso bastan-
te habitual entre deportistas 
profesionales. 
Los primeros atletas que utilizaron 
estos gases fueron los rusos, a partir 
del trabajo de una compañía que 
desarrolló las técnicas necesarias 
para ayudar a los atletas a inhalar 
xenón, y que estaba reconocida por 
el Comité Olímpico ruso.
El desarrollo de métodos de 
detección cada vez más so�stica-
dos para descubrir dopaje alguno,  

los atletas y el mundo que gira 
alrededor de ellos, han llevado a 
los cientí�cos del deporte a 
desarrollar otros métodos más 
so�sticados, como el uso de 
xenón y argón.
El gas del aire que no tiene 
prohibición alguna por parte de 
la AMA es el oxígeno. Todavía se 
permite las máscaras de oxígeno 
o las cámaras de hipoxia que 
imitan a los efectos de dormir en 
altitud que produce los mismos 
resultados en la sangre. El 
ejemplo más concreto, es cuando 
las selecciones de futbol o 
equipos de alta competencia van 
a disputar partidos a las alturas 
de Bolivia.
Además, la prohibición de 
xenón y argón también tuvo 
como �n preservar la salud de 
los deportistas, porque su uso 
continuo y en cantidades les 
puede afectar severamente la 
salud, según la AMA.

los tienen mal vistos. Desde 
septiembre del 2014 este organis-
mo internacional prohibió el 
xenón y el argón en el deporte de 
alta competencia, al clasi�carlos 
como “sustancias dopantes”. 
Rápidos y resistentes, así se 
mostraban los diversos atletas 
que utilizaba estos gases nobles, 
al ser inhalados. Esa es la conclu-
sión de la AMA, al sostener que la 
inhalación de xenón mezclado 
con oxígeno mejora el rendimien-
to porque incrementa la produc-
ción de una proteína conocida 
como "factor de hipoxia inducible 
1" o HIF1. La proteína estimula la 
producción natural de eritoproye-
tina (EPO), hormona que regula el 
número de glóbulos rojos en la 
sangre, los encargados de 
transportar oxígeno a los múscu-
los. Cuantos más tenga el atleta, 

T
ienen un halo de nobles, 
pero en la Agencia Mundial 
Antidopaje (WADA/AMA)

Xenón y argón, los gases
prohibidos en el deporte por 
ser “sustancias dopantes”

Desde el 2014 rige esa disposición.

Pueden servir para 
una mejor calidad 
de vida, pero mal 
usados genera
competencia
deportiva desleal,
e incluso puede
afectar la salud.

Un uso indebido que dio origen a una prohibición acertada: por un lado no permitió una competencia deportiva desleal, y, 
por el otro, preservó la salud de los deportistas porque una ingesta continua les podría haber provocado males en su salud.
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